


Quando iniciamos a Missao de mapear o ecossistema
empreendedor, |[a em 2018, hosso objetivo era trazer um
olhar maior para as comunidades que ainda estavam
nascendo (emergentes), dando assim, visibilidade para
fora dos centros geradores de startups.

Hoje, dois anos depois, e em um cenario cada vez mais
mMaduro, entendemos que era o momento de dar um
0asso adiante. Por isso, no Mapeamento de 2020, além
das comunidades emergentes, vocé encontrara dados
sobre 0s principais polos de startups no Brasil, como
Sao Paulo, Rio de Janeiro, Belo Horizonte e Floriandopolis,
além de dados necessarios para os dias atuais e qgue
foram captados pela primeira vez, incluindo diversidade
e impacto do Covid-19.

NOssO objetivo, € cada vez mais compreender o cenario
nacional de startups, gerando dados confiaveis e com
densidade, identificar as principais dores e poténcias
em cada regiao do Brasil, para orientar cada vez mais,
tomadas de decisdes pautadas em dados e inteligéncia.

O gue VOCcé vé agui, € um documento vivo. Se quiser Nos
ajudar, podera contribuir para melhorias e atualizacdes,
afinal, somos um ecossistema em constante evolucao.

E & para isso, que este estudo existe!



Como este

mapeamento
fol feito?

O Mapeamento de Comunidades da Abstartups,
este ano com co-realizacao do Sebrae, € um estudo
qgue propode registrar dados demograficos e o perfil
das startups em todo Brasil, aléem de identificar
atividades e agentes de fomento a inovacao e ao
empreendedorismo nas comunidades. Por isso, a
captacao se divide em dois eixos:

Mapeamento de Startups

A Abstartups conta hoje com uma base de mais de
13 mil startups cadastradas no Startuplbase, Nossa
base aberta e atualizada em tempo real, e com 5 mil
startups associadas. Além desses dados, durante

0S Meses de maio a setembro de 2020, captamos
respostas com uma amostragem de 3.000 startups
de todo Brasil através de formulario.

Os dados que vocé encontrara a seguir, estao

todos em porcentagem e sao referentes apenas as
startups ativas na data de publicacao, tendo sido
desconsideradas startups, que apos analise, estavam
desativadas ou nao correspondiam a definicao de
startup estabelecida neste estudo.

Documento de Atores

O Mapeamento de atores € um documento
colaborativo, construido em conjunto com uma rede
de liderancas locais e comunidades. Hoje, nossa rede
conta com mais de 300 curadores qgue contribuem
com este trabalho.

Vocé encontra a lista completa de atores mapeados
em cada comunidade, assim como a lista completa
de curadores deste ano, agui na pagina oficial do
Mapeamento 2020.


https://abstartups.com.br/mapeamento2020-sudeste/

REALIZACAO

O Mapeamento de Comunidades
€ uma iniciativa da Abstartups.

A Abstartups existe para construir
O ambiente ideal para as

startups transformarem o pais.
NOS INspiramos, capacitamaos,
conectamos e advogamos pelas
startups, porgque acreditamos No
papel da inovacao como motor de
transformacao positiva para o pails.

ASSOCIACAD BRASILEIRA DE STARTUPS

Co-Realizacao

O Sebrae — Servico de Apoio as
Micro e Peguenas Empresas

& uma entidade civil sem fins
lucrativos gue trabalha desde 1972
pelo desenvolvimento sustentavel
dos peqguenos negocios. Para

1SS0, a entidade promove

Cursos de capacitacao, facilita

O acesso a servicos financeiros,
estimula a cooperacao entre

as empresas, organiza feiras e
rodadas de negocios e incentiva

O desenvolvimento de atividades
gue contribuem para a geracao de
empregos e rendas.




01 Sobre o Sudeste

Estar conectado ao ecossistema de
startups Nao apenas de Sao Paulo,
mas de todo o Brasil por meio da
Abstartups € fundamental para o
desenvolvimentos de novos Negocios
digitais na Mercedes-Benz. NOssoO
caminhdes e onibus estao por todo
O pais, movimentando cargas e
passageiros, e discutir problemas
da vida real com empreendedores
de verdade nos possibilita resolver
problemas da sociedade e entregar
valor a Nossos clientes e a toda a
cadeia logistica do Brasil.

Como proposito, a Mercedes-Benz
existe para todos que movem o
mundo e a proximidade com a
Abstartups possibilita a conexao

de potencials parceiros com um
Mmapeamento impar de comunidades
das mais diversas frentes de

atuacao, sejam elas para melhorar
Processos, gestao, analises de
mercado, logistica e, mais importante
ainda, desenvolver novos Nnegocios,

Inovadores, a partir da interagcao com
mentes empreendedoras gue Nao
possuem medo de errar até acertar
Nna veia e resolver grandes problemas.

A Mercedes-Benz, com seu DNA
Inovador, guer contribuir cada vez
Mais para o ecossistema de startups
do Brasil e temos a certeza de que
estamos apenas No Mmeio dessa
jornada para movermos o mundo
juntos.

Mauro Vieira - Gerente de Projetos
Comerciais na Mercedes-Benz |
Parceiro Regional
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Género idade

25~
Nao Binario 46 anos ou Mais
Igual 20 - VAN De 41 a 45 anos
yAl| Mais homens pIA8 Dc 35 a 40 anos
15
Mais mulheres De 31 a 35 anos
M | 10 -
asculino De 26 a 30 anos
Feminino = De 20 a 25 anos
| O Menos de 20 anos

Orientacao sexual

Prefiro nao responder

Prefiro nao responder

o8 Amarela
Bissexual
Indigena
. Homossexual
Negra

Heterossexual

Branca
Parda




Modelo de negoécio

Perfil da
startup

72/ Outros

Area de atuacio

Clube de assinatura

Venda direta

Marketplace
SaasS

Gestao

Recursos Humanos
Construcao Civil

Xl Comunicacao e Marketing

Fase

Financas

(R Agronegdcio 1/ Escala

110158 Desenvolvimento de software wyiei| Tracao

E-commerce Opera(;é'o

WA Educacao

JEWA Salde

Curiosidade

60

Publico alvo

B2S

AR B2P

s B2G
ceiel B2B2C

B2C

45.4 E=pA=

Tamanho do time

0NN 5071-1000 pessoas
OFsW 201-500 pessoas
101-200 pessoas
IESl 40-100 pessoas
<7/ 21-40 pessoas
11-20 pessoas

24.2 6-10 pessoas

RN 1-5 pessoas




Acima de 5 milhdes
- R$ 2.5 a 5 milhdes

58 R%$1a25milhdes

50 -

ntos

55 R$ 500 mil a1 milhdo

- R$250 mil a R$500 mil
- R$50 mil a R$250 mil

54  R$30 mil a R$50 mil

Faixa de
faturamento




investimentos

Ja recebeu investimento? Tipo de investimento

PAAE Sim

4t Series A

Investidor Anjo

Aceleradora

wiyivh SEED
W o ® o ®
Startups ja foram: Origem do investimento
50 -
Al Nenhuma das opcgoes 40 L
Ash Internacional
w»is) Acelerada
30 Outro estado
25 Pré Acelerada
neubada 5o L vis9wh Mesmo estado
Local
10




Pessoas com deficiéncia

g De 0572 100% Vocé sabe a orientagao sexual dos seus
MDe76%a95% colegas‘?

Metade

Diversidade

De 25% a 49% Com certeza nao

De 6% a 25% Provavelmente nao

Ayl Menos de 5% Al N3o sei dizer

Nenhuma 'A% Provavelmente sim

Mulheres

'A%y Com certeza sim

De 95% 2 100% Pessoas transexuais

- De 76% a 95%

U Bl - o5+ 100 O quio importante é diversidade
etade para a startup?
etece De 6% a 25% 60 -

De 25% a 49%

v Menos de 5% 50

95.3 Nenhuma
40

30

A% Nem um pouco importante
De 6% a 25%

Pouco Importante
Menos de 5%

Importante. mas nao essencial

Pessoas com 50+ anos s [—
Pessoas hegras BBl o- o5+ = 100 B3 o o5 2 100%
Al Muito importante

OFsh De 76% a 95% m De 76% a 95% 10
De 51% a 75% De 51% a 75% 0 )
32 [( Metade A sua startup apoia a diversidade?
De 25% a 49% De 25% a 49% o o o
De 6% a 25% De 6% a 25% 89.8 /0 3‘1 /0 7.1 /o
Menos de 5% Menos de 5% Sim néO néO Sei

XAl Nenhuma - Nenhuma

pl-WA Nenhuma

20




Qual foi o maior impacto? Contratacoes

Nos custos operacionais

ARE Sim

Negociac¢des de investimento

No time

11siE No faturamento da startup

AcXSY Na aquisicao de clientes e vendas

Desligamentos

Afetou o faturamento?

. SIWA N3o
Aumento de 50% ou mais

40
18.3 Bllaa
35 |- Aumento de 30%
30 Aumento de 10%
25
Permanece o mesmo
20
Reducao de mais de 50%
15
238 Reducao de 50%
10 -
i COVID-19
0 ' Reducdo de 10%
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Maior concentracao
| de maturidade.
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de startups no Brasil e
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Eu vim da Garoa, eu
como bolacha, eu sou
ZeroOnzel Chegou a
vez de conhecer mais
sobre a cidade com
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DAY FAVLY

01l.
Perfil do founder

Género

Nao Binario

Masculino

Feminino

Idade

25

46 anos ou Mmais
20+

De 41a 45 anos
15 pyX De 35 a 40 anos
10k pii| De 31 a 35 anos
IV De 26 a 30 anos

5 l—

De 20 a 25 anos
0

Orientacao sexual

Prefiro ndao responder

1157 Bissexual

Homossexual
m Heterossexual

Raca

== Prefiro ndo responder

02.
Perfil da startup

Area de atuacéo

Eventos

Impacto social e ambiental
SN sy Alimentacéo
)] Construcao Civil

Big Data

E-Commerce
n Recursos Humanos

Financas

Saude e Bem-Estar

pARS] Educacao

Modelo de negdcio

Outros

Taxa sobre transacdes

Clube de assinatura

Venda direta

Marketplace

37 EBEES

Fase da startup

Publico alvo

is1 | Escala

Tracao

Operacgao

i Validacao

ldeacao

43




DAV FPAVLY

Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento

60

201-500 pessoas

101-200 pessoas

40-100 pessoas

YA Nenhuma das opgdes

v/ | Acelerada 40 —

Pré Acelerada

n 21-40 pessoas 35 R$-| a 2.5 milhdes
10} | Incubada
11-20 pessoas 30 |- n R$ 500 mil a1 milhao
val 6-10 pessoas o5 |
- H R$250 mil a R$500 mil
. EEEY 1-5 pessoas
V4 [ J [ ) 20 B
Ja recebeu investimento? M <0 il 2 R$250 mil
15
10k e R$30 mil a R$50 mil
5+ n R$10 mil a R$30mil
65.5 INEle
O

Abaixo de R$10 mil
34.5 Nllsg

kYAl Sem faturamento




04.

Diversidade nas startups

Mulheres

De 95% a 100%
De 76% a 95%

De 51% a 75%

Metade

De 25% a 49%

1[0} De 6% a 25%

Menos de 5%

Nenhuma

Pessoas hegras

De 95% a 100%

De 76% a 95%

De 51% a 75%

B8 Metade

De 25% a 49%

De 6% a 25%

Menos de 5%

Nenhuma

Pessoas com deficiéncia

De 95% a 100%

59=1| Menos de 5%

E Nenhuma

Pessoas transexuais

De 6% a 25%

Menos de 5%
Nenhuma

Pessoas com 50+ anos

De 95% a 100%
De 76% a 95%

De 51% a 75%

De 6% a 25%

Menos de 5%

S{8Y Nenhuma

O5.
Impacto Covid-19

Maior Impacto

Nos custos operacionais
Negociac¢des de investimento
pAsY No time
No faturamento da startup

Na aquisi¢ao de clientes e vendas

Faturamento

Aumento de 50% ou mais
is¥ell Aumento de 30%
Aumento de 10%
EIA Pcrmanece o mesmo
1[3) Reducdo de mais de 50%

B Reducao de 50%

Reducao de 30%

Reducao de 10%

Contratacoes

Desligamentos

16

DAV FAVLY

Sim



SAO JOSE

Parahyba Valley. A cidade € a mais importante do Vale do Paraiba
em Sao Paulo, e tem como referéncias um dos mais relevantes
pargues tecnoldgicos do pais e a presenca de grandes empresas €

forte formacao universitaria.

CAMPOS

SP



DAY JUIIE DV GCAMPUVa

Ol. 02.
Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacéo Fase da startup

Energia

Produtos de Consumo

pAs¥ Escala

LX) Biotecnologia

Igual

Mais homens

Tracao
gASE Turismo

eterossexua s Mcio Ambiente

viks Operacao

57.9 Validacao

Desenvolvimento de Software

Comunicagao e Marketing

ldeacao
Feminino E-Commerce s
|3yl IndUstria e Manufatura
Saude e Bem-Estar
¢a . -
Modelo de negécio Publico alvo
Outros
46 anos ou mais
Prefiro nao responder yAll Hardware
. B2P
gAR De 41 a 45 anos 2.6
Amarela Licenciamento
De 35 a 40 anos B2G
I3RS} Branca plsp Consumer
De 31 a 35 anos N
Parda pAJ Taxa sobre transagdes 36.8
w39/ De 26 a 30 anos
ifelsy Clube de assinatura B2C
De 20 a 25 anos
Venda direta

Marketplace

Saas




DAY JUIIE DV GCAMPUVa

Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento

80
M R$ 1a 2.5 milhdes

Nenhuma das op¢odes

vAlll Acelerada

21-40 pessoas R$250 mil a R$500 mil

R$50 mil a R$250 mil

R$30 mil a R$50 mil

1572 Pré Acelerada

Incubada

vWA 6-10 pessoas

1-5 pessoas

Z2u Abaixo de R$10 mil

Ja recebeu investimento?

S Sim




DAY JUIIE DV GCAMPUVa

04. O5.
Diversidade nas startups Impacto Covid-19

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

De 76% a 95%

M De 51% a 75% Nos custos operacionais

PA5) De 25% a 49% Negociaces de investimento

9'7.4 Nenhuma 7‘9 No time
' No faturamento da startup

Na aquisicao de clientes e vendas

Metade

De 25% a 49%

s De 6% a 25%

421 [N Pessoas transexuais

Faturamento

Pessoas negras | .
50 - Aumento de 50% ou mais Desllgamentos

gASE Aumento de 30%

Metade

£ De 6% a 25%

Reducao de mais de 50%

86.8 Nao

13.2 Sl

Menos de 5% pessoas com 50+ anos

Nenhuma

pASY Reducdo de 50%

De 95% a 100%

De 76% a 95%

Metade

Redugao de 30%

Reducao de 10%

De 25% a 49%

De 6% a 25%

1(0)i5] Menos de 5%

Nenhuma




Campinas Startups. Localizada em uma
cidade universitaria a Campinas Startups
cresceu e hoje esta entre as 15 cidades que
Mais geram startups na regiao sudeste.
Com concentracao de startups em fase de
validacao (29,7%) e tracao (24,3%).

SP

CAMPINAS




LAMVMFINAYD

01.
Perfil do founder

Género

Igual

Mais homens

Al Mais mulheres

Masculino

Feminino

Idade

30
ISl 46 anos ou mais
25
De 41 a 45 anos
20
| 23 De35a 40 anos
15+
De 31 a 35 anos
10+
De 26 a 30 anos
S De 20 a 25 anos
0

Orientacao sexual

vA s} Prefiro ndo responder
Bissexual

Homossexual

Heterossexual

Raca

Prefiro nao responder

Amarela

02.
Perfil da startup

Area de atuacéo

IndUstria

Big Data

Saude e Bem-Estar
Iy Desenvolvimento de Software
E-Commerce

Educacao

Financas
Agronegocio

Modelo de negdcio
Outros

Licenciamento

Hardware

Clube de assinatura

Venda direta

Marketplace
SaasS

Fase da startup

Escala

Tragao

Operagao

pASNA \/alidacdo

RN |[deacao

Publico alvo

ey iy B2B2C




WA

NAYD

02. 03.
Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento

Acima de 5 milhdes

Nenhuma das op¢des

Acelerada

Pré Acelerada

Incubada

35 2. R$25a5milhodes

R$1a 2.5 milhdes

R$ 500 mil a1 milhao

=B R$250 mil a R$500 mil

Ja recebeu investimento? R$50 mil a R$250 mil

iz Abaixo de R$10 mil

3.1 BNlag
Al Sem faturamento




CANMPFINAZ

Diversidade nas startups Impacto Covid-19

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

m De 95% a T00%

IE“8 De 76% a 95%

De 6% a 25%

Nos custos operacionais

eW/| Menos de 5%

Nenhuma

Negociagdes de investimento

No time

@ No faturamento da startup

De 51% a 75%

Metade

m De 25% a 49%

De 6% a 25% Pessoas transexuais

oYW/ Na aquisicdo de clientes e vendas

Faturamento

AP De 6% a 25%

Nenhuma

Aumento de 50% ou mais DeSIigamentos

Aumento de 30%

Pessoas hegras

De 95% a 100%

De 25% a 49% Pessoas com 50+ anos
- De 95% a 100%
25| De 6% a 25%

De 51% a 75%
Menos de 5%

Metade
Nenhuma

AN Aumento de 10%

Permanece o mesmo

ZANSH Sim

Reducao de mais de 50%

tSAN Reducao de 50%

VAl Reducdo de 30%

Reducao de 10%

De 25% a 49%

De 6% a 25%

Menos de 5%
Nenhuma
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PRETO

Comunidade Ribeirao Preto. Com startups
variando entre validacao (25,8%) e tracao
(29%), apresenta uma diversidade de

areas de atuacao e publico-alvo. E tem
empreendedores predominantemente entre

35-40 anos (32,2%).



KIDEIKAV FREIV

Ol. 02.
Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacéo Fase da startup

Comunicacao e Marketing

Logistica

E I
Igual scala
Imobilidrio
=}l Mais homens Tragao
Homossexual E-commerce
Mais mulheres Alimentos Operacgao

Heterossexual »

n Ecomia Circular

Biotecnologia

YASRA Masculino visisll Validacao

Ideacao

Feminino

Saude e Bem-Estar

7,01 Agronegdcio

Idade Ra ga Educacéo ) .
Modelo de negécio Publico alvo

35
46 anos ou mais Outros
30
(¥ De 41 a 45 anos Venda de dados
25
. . B2S
De 35 a 40 anos Licenciamento
20
De 31a 35anos Hardware welvh B2B2C
15
Consumer
ok De 26 a 30 anos B2C
De 20 a 25 anos Taxa sobre transacdes
5 -
0 Clube de assinatura

/| Venda direta

WA Marketplace

SaasS



02.
Perfil da startup

KIDEIKAV FKEIV

Tamanho do time

[S¥=§ 40-100 pessoas
5151 21-40 pessoas

11-20 pessoas

6-10 pessoas

FASRA 1-5 pessoas

03.
Investimentos

Startups ja foram:

Nenhuma das op¢des

Acelerada

°\7/| Pré Acelerada

Incubada

Ja recebeu investimento?

58.1 INEIe)

50

Faixa de faturamento

I Acima de 5 milhoes

R$1a 25 milhdes

R$ 500 mil a1 milhdo

R$250 mil a R$500 mil

R$50 mil a R$250 mil



KIDEIKAV FPKEIV

04. O5.
Diversidade nas startups Impacto Covid-19

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

De 95% a 100%
De 76% a 95%
De 51% a 75%

Metade

Nos custos operacionais

Negociagdes de investimento

m No time

No faturamento da startup

SISAN Nao

41.9 Bllaa

pAS De 25% a 49% Na aquisicdo de clientes e vendas

2723 De 6% a 25% Pessoas transexuais

Faturamento

Menos de 5%

Nenhuma

2 Menos de 5% 0r

Nenhuma

Aumento de 50% ou mais DeSIigamentos

Aumento de 30%

Pessoas hegras

Aumento de 10%

Permanece o mesmo

De 25% a 49% (YA Reducio de mais de 50%

1PAcH Sim

Pessoas com 50+ anos

Metade
De 25% a 49%

De 6% a 25%

De 6% a 25% kWA Reducio de 50%

Reducao de 30%

SR8 Menos de 5%

Nenhuma

Menos de 5%

Nenhuma




Comunidade Sorocaba. A comunidade nasceu com a proposta
de trazer mais conectividade e coeréncia para o ecossistema
reunindo atores e inspirando mais iniciativas. Atualmente, as
startups estao em sua maioria em fase de validacao (50%).




VIKVGADAMA

Ol. 02.
Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacéo Fase da startup

Energia
lgual Financas
~ Escala
Mais homens CHN Homossexual ) Gest3o
R H .
AN Mais mulheres m Heterossexual g Recursos Humanos Tragao
Cloud Computing ~
SRl Masculino Operacgao
WA IndUstria
Feminino {0l \alidacao
Alimentacao
Imobiliario
Idade Raga 1P2s) Saude e Bem-Estar
V4 ( J
> [ Publico alvo
30
46 anos ou Mmais
V4 [ J
Amarela Modelo de negocio
De 41 a 45 anos
B2G
De 35 a 40 anos Negra Consumer
N viys B2B2C
De 31a 35 anos Branca 59 Taxa sobre transacdes
M De 26 a 30 anos Hardware B2C
sl Parda
paRY De 20 a 25 anos Venda direta
J

Marketplace

SaaS




SVKVGVADMA

Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento

50 R$ 2.5 a 5 milhdes

A R$1a 2.5 milhdes

80

Y 40-100 pessoas

21-40 pessoas

4251 11-20 pessoas

vi7/c] Nenhuma das opgdes

Acelerada
Pré Acelerada

Incubada

R$250 mil a R$500 mil

R$50 mil a R$250 mil
R$30 mil a R$50 mil

R$10 mil a R$30mil

6-10 pessoas

1-5 pessoas

Ja recebeu investimento?

kis Abaixo de R$10 mil

AN Sem faturamento




04. O5.
Diversidade nas startups Impacto Covid-19

A DA

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

De 76% a 95%

De 51% a 75%

SN Metade

De 6% a 25%

Menos de 5%
@ Nenhuma

Nos custos operacionais
Negociagdes de investimento

No time

54.5 Nao

AN SIm

E{ XY De 25% a 49% No faturamento da startup

SO0 Na aquisicdo de clientes e vendas
De 6% a 25% E ¢

Nenhuma Pessoas transexuais

Faturamento

Pessoas negras
Desligamentos

Aumento de 50% ou mais

De 95% a 100%

WY Metade Aumento de 30%

WA Permanece 0 mesmo
De 25% a 49%

BP%] o 6% a 25 Pessoas com 50+ anos

Reducao de mais de 50%

18.2 Bl

Al Reducado de 30%

Menos de 5%

Nenhuma

De 6% a 25%

Menos de 5%
Nenhuma
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LEMH

Startups do Vale.
Com startups entre
ideacao (22,2%) e
operacao (16,7%) e
equipes enxutas
entre 1-5 pessoas
(94,4%). As startups
da regiao adotam
Majoritariamente
0 modelo de Saas
(30,5%).




1AVDAI L

Ol. 02.
Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacéo Fase da startup

Saude e Bem-Estar

Alimentacao

Escala

Tracao

Igual

Mais homens

Masculino

Feminino

[SWA Comunicacao e Marketing

(5w Construcdo Civil

eterossexua o <
peragao

Validacao
Ideacao

Smart Cities

(sWA E-commerce

Desenvolvimento de Software

Setor Automotivo

1p.5) Educacao

PISll Agronegdcio

Idade Raca Publico alvo

Modelo de negécio

SN sy Venda de Dados

46 anos ou mais

Prefiro ndo responder

De 41 a 45 anos

Branca Consumer
De 35 a 40 anos . ' B2P
Parda Licenciamento
De 31a 35 anos _ ol B2B2C
Clube de assinatura
1HIRR De 26 a 30 anos
Venda direta B2C

De 20 a 25 anos

Marketplace

K{0R) SaasS



1AVDAI L

02. 03.
Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento

550 R$ 2.5a 5 milhdes
R$50 mil a R$250 mil
5 Abaixo de R$10 mil
Kl Sem faturamento
L I

100 -

100 -

Nenhuma das opc¢des

Acelerada 80

=15 Pré Acelerada

5950 21-40 pessoas

Incubada

40 -

Ja recebeu investimento?




1AVDAILL

Diversidade nas startups Impacto Covid-19

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

De 95% a 100%
Metade
o3 De 6% a 25%
m Menos de 5%

Pessoas transexuais

Pessoas negras @
1[54 De 6% a 25%

Menos de 5%

Nos custos operacionais

Negociacdes de investimento

No time

LIAR No faturamento da startup

A Sim

Na aquisicao de clientes e vendas

Faturamento

Desligamentos

Aumento de 10%

Permanece o mesmo

m Reducao de mais de 50%

Reducao de 30%

Pessoas com 50+ anos

d

VWAAB Nenhuma

iR De 51% a 75%

Metade

De 25% a 49%

De 6% a 25%

os de
m Nenhuma



San Pedro Valley.
A comunidade
nasceu a partir
da iniciativa de
empreendedores
que perceberam
O potencial de
s : o e —— Sl WY | . LafwEElER Inovacdo da

Ui RPN T o SR ey R A7 g Y . i cidade. Hoje, é
*‘;iﬁﬂﬁ? Bingin | RN LRSI [ ARG A g LU ML auto-gerenciada
pelas proprias
startups, buscando
visibilidade,
INvestimento,
solucdes e novas
ideias.

”
e L 5
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DELV MVKIGAVINIE

Ol. 02.
Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacéo Fase da startup

Saude e Bem-Estar

Alimentacao

Escala

Tracao

[SWA Comunicacao e Marketing

Igual

Mais homens eterossexua

(SWA Construcao Civil

Operagao

Validacao
Ideacao

Smart Cities

yaEA] Masculino

(S¥y E-commerce

Feminino Desenvolvimento de Software

Setor Automotivo

15y Educacao

IRl Agronegdcio

Idade Raca Publico alvo

30

Modelo de negécio
46 anos ou Mais

Ne) Licenciamento

De 41 a 45 anos A B2S
Consumer
De 35 a 40 anos B2P
%% Venda de dados
De 31 a 35 anos
Clube de assinatura SOl B2B2C
De 26 a 30 anos
Venda direta B2C

De 20 a 25 anos
Marketplace

SaasS

22.2 B2B




DELV MVKIGCAVNILEL

02. 03.

Perfil da startup Investimentos
Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento
100 100 -
UPAN Nenhuma das opgdes
/PN Acelerada 80 - 5 R$ 2.5 a5 milhdes
] 240 pessoas =151 | Pré Acelerada
1_5 bessoas o R$50 mil a R$250 mil
: Incubada —
Abaixo de R$10 mil
40
Xkl Sem faturamento
Ja recebeu investimento? |
.




DELV MVKIAVINIE

04. O5.
Diversidade nas startups Impacto Covid-19

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

De 95% a 100%
Metade
W De 6% a 25%
1[5/ Menos de 5%

Nenhuma o
Pessoas transexuails

Nos custos operacionais

Negociacdes de investimento

A Sim

No time

No faturamento da startup

Na aquisicao de clientes e vendas

Faturamento
Pessoas negras
Desligamentos

Aumento de 10%

Permanece o mesmo

m De 6% a 25%

Menos de 5%

m Reducao de mais de 50%

Reducao de 30%

94.4 Nao

S3s Sim

7.5 [N Pessoas com 50+ anos

RN De 51% a 75%

Metade

De 25% a 49%

De 6% a 25%

115 Menos de 5%

Nenhuma
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VDEKADMA

Ol. 02.
Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacéo Fase da startup

Eventos

Financas

8.4 Escala

. ~ Smart Cities
Prefiro nao responder 5.9

ual 33.3 0 =
. racao
- lexe ) IndUstria G
: Ayl Homossexual
Mais homens . . N
Meio Ambiente e Sustentabilidade Operac;éo
1WA Heterossexual
Masculino 5%} Comunicacdo e Marketing
KXXY \/alidacao
o 2]l Transporte e Mobilidade
Feminino

Educacao

Agronegécio

Desenvolvimento de Software

ldeacao

Idade Raca

46 anos ou Mmais
De 41 a 45 anos

o Publico alvo
Modelo de negécio

Ay Hardware

Prefiro nao responder

YAl \/enda de Dados

Amarela
wisi| De 35 a 40 anos
A7) Negra Consumer ays B2B2C
1|579/ De 31a35anos
Il Branca Taxa sobre transacdes B2C

De 26 a 30 anos

De 20 a 25 anos

[sfl Clube de assinatura

Venda direta

20.8 Marketplace
SaaS




VDERKADMA

02. 03.
Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento

M R$1a 25 milhdes

Nenhuma das opc¢odes

Acelerada

Pré Acelerada

Incubada

21-40 pessoas

11-20 pessoas

R$ 500 mil a1 milhao
R$250 mil a R$500 mil

725 R$50 mil a R$250 mil

R$30 mil a R$50 mil

Ja recebeu investimento?

PRl Sem faturamento
l 95.8Néo




04.

VDERKADM

05.

Diversidade nas startups Impacto Covid-19

Mulheres

De 95% a 100%

De 51% a 75%

Metade

De 25% a 49%

De 6% a 25%

Iy Menos de 5%

EXXY Nenhuma

Pessoas hegras

De 25% a 49%

De 6% a 25%

Menos de 5%

Nenhuma

Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

E Nos custos operacionais

Negociagcdes de investimento

fePEy No time

29.2 Sim

No faturamento da startup

VAW Na aquisicdo de clientes e vendas

Pessoas transexuais

Pessoas com 50+ anos

Faturamento

50

Aumento de 50% ou mais DeSIigamentos

Aumento de 30%

Aumento de 10%

Permanece o mesmo

VAW Reducdo de mais de 50%

ey Reducio de 30%

12.5 iy

Reducao de 10%

De 25% a 49%

Menos de 5%
Nenhuma
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UberHub (@Quberhub.br). Indicada entre
as top 10 comunidades do ano em
2020. A comunidade nasceu para gerar
densidade e conexdes No ecossistema.
Majoritariamente na fase de tracao
(35,9%), a comunidade traz cases de
SUCEeSsSo e Inovacao.




VDEKLANLIIA

Ol. 02.
Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacéo Fase da startup

Seguranga e Defesa

TIC e Telecom

Escala
Igual Prefiro ndo responder 4R Cestao 35 o PN
) Tracdo
E-Commerce
29.3 m Homossexual
Big Data Operagéo
m Masculino Heterossexual
1[04 Agronegdcio w \/a|ida§éo
Feminino Saude e Bem-Estar
VAW |deacao
Educacao
R 1945 Desenvolvimento de Software
9 Financas
Idade Publico alvo
30 Prefi . q M ” °
B refiro nao responder d I d
46 anos ou mais odaelio ge negocCio
| Amarela
2> gASH De 41 a 45 anos oW Hardware B2G
Negra
20 v4s) De 35 a 40 anos 9 Venda de Dados
Branca
15+ De 31a 35anos LIy Consumer
Parda B2C
10 F De 26 a 30 anos Taxa sobre transacoes
<L De 20 a 25 anos Clube de assinatura B2B
5 - Menos de 20 anos Venda direta

1[57%] Marketplace

SaaS




VDERKLANLIA

02.
Perfil da startup

Tamanho do time

501-1000 pessoas

payA 101-200 pessoas

40-100 pessoas

11-20 pessoas

6-10 pessoas

03.
Investimentos

Startups ja foram:

vA0lW/ Acelerada

Pré Acelerada

Incubada

Ja recebeu investimento?

32.6 INiaa

Faixa de faturamento

Acima de 5 milhoes

R$250 mil a R$500 mil
8 R$50 mil a R$250 mil
R$30 mil a R$50 mil

R$10 mil a R$30mil

Abaixo de R$10 mil

%Y Sem faturamento



04.

VDERKLANLIA

05.

Diversidade nas startups

Mulheres

WA De 95% a 100%

De 51% a 75%

WA Metade

De 25% a 49%

De 6% a 25%

Menos de 5%

Nenhuma

Pessoas hegras

De 95% a 100%

Siel De 25% a 49%

De 6% a 25%

Menos de 5%

Ol Nenhuma

Pessoas com deficiéncia

LiEs Menos de 5%

Nenhuma

Pessoas transexuais

De 6% a 25%

Pessoas com 50+ anos

De 95% a 100%

1| De 25% a 49%

De 6% a 25%

13 Menos de 5%

Nenhuma

Impacto Covid-19

Maior Impacto

Nos custos operacionais

m Negociagbes de investimento

m No time

WA/ No faturamento da startup

Na aquisicao de clientes e vendas

Faturamento

1157EY Aumento de 50% ou mais
gAY Aumento de 30%

VALY Aumento de 10%

m Reducao de mais de 50%

oY% Reducdo de 50%

Reducao de 30%

Reducao de 10%

Contratacoes

A58 Nao

Desligamentos

28.3 Sim



Itajuba Hardtech (@itajubahardtech).
Comunidade de Itajuba e regiao.
Hardtech é um termo que tem sido usado
para designar startups e ecossistemas
gue abracam sem medo tecnologias
complexas e a resolucao de problemas de
alto impacto.
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1 1 AJUVYDA

01l.
Perfil do founder

Género

{6} Mais homens

Masculino

7451 Feminino

Idade

25+

46 anos ou mais

De 41 a 45 anos

De 35 a 40 anos

».0) De 31a 35anos

De 26 a 30 anos

De 20 a 25 anos

Orientacao sexual

[%sl Branca

1v/=) Parda

Prefiro nao responder

Homossexual

02.
Perfil da startup

Area de atuacéo

Economia Circular
Comunicagao e Marketing
LIy Esportes
(SWA Agronegdcio

Saude e Bem-Estar

TIC e Telecom

».0) Energia

Desenvolvimento de Software

Modelo de negdcio

Hardware
Licenciamento
Venda de Dados

pAY Consumer

Taxa sobre transacdes

Clube de assinatura
Venda direta

1[sfE) Marketplace

Saas

Fase da startup

Escala
Tracao

Operacgao

K{OM \/alidacao

ldeacao

Publico alvo

Sy B2B



02.
Perfil da startup

Tamanho do time

pAR 101-200 pessoas

yis 21-40 pessoas

11-20 pessoas

11 AJUVDMA

03.
Investimentos

Startups ja foram:

Acelerada

721 Pré Acelerada

m Incubada

Ja recebeu investimento?

m Nenhuma das opc¢des

Faixa de faturamento

35
n R$ 2.5 a 5 milhdes

R$250 mil a R$500 mil
i R$50 mil a R$250 mil
R$30 mil a R$50 mil

2= R$10 mil a R$30mil

7 Abaixo de R$10 mil

kIl Sem faturamento



11 AJUVDMA

Diversidade nas startups Impacto Covid-19

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

De 95% a 100%

Nos custos operacionais

Metade v250| Menos de 5%

Nenhuma

Negociagdes de investimento

No time

»/0)| No faturamento da startup

De 25% a 49%

vist De 6% a 25%
Sim

Na aquisicao de clientes e vendas
Menos de 5% ¢

275 [T Pessoas transexuais

Faturamento
Pessoas hegras

Metade

5 Aumento de 50% ou mais DeSIigamentos

De 95% a 100% Pas) Menos de 5%
30+ Aumento de 30%
Nenhuma
pasl Metade > b Aumento de 10%
\2s De 25% a 49% 20| 4] Permanece o mesmo
15F 1157 Reducdo de mais de 50%
De 6% 25% Pessoas com 50+ anos o
10 Reducado de 50%
Menos de 5% PAS] De 76% a 95%
or Reducao de 30% Sim
De 51% a 75%
Nenhuma Metade 0 gAY Reducdo de 10%

1/5) De 25% a 49%

De 6% a 25%

Menos de 5%

lslel Nenhuma



MG

Reri Valley. Comunidade
ainda muito jovem,

Mmas que aprende
rapidamente com as
comunidades ao redor
como uberlandia. Possui
startups em fase de
validacao (50%) e ideacao
(25%).



MAKAVVAKI

Ol. 02.
Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacdo

Direito

eterossexua

visi Vendas

Idade Raca

25

Modelo de negdcio

De 35 a 40 anos

De 31 a 35 anos

De 26 a 30 anos

pisl De 20 a 25 anos

15

Venda direta
10

visi SaasS

Fase da startup

Publico alvo

Tracao
Operacgao

(Ol \Validacao

e

visis B2B




02.
Perfil da startup

Tamanho do time

72510 11-20 pessoas

1-5 pessoas

ARAVVAKI

03.
Investimentos

Startups ja foram: Faixa de faturamento

nenhuma

das op¢oes

Ja recebeu investimento?

R$1a 25 milhdes



04.

Diversidade nas startups

Mulheres

De 95% a 100%

SJOl Metade

De 25% a 49%

Pessoas hegras

72s1 De 6% a 25%

[ ] [ IV, N

Pessoas com deficiéncia

Pessoas transexuais

Pessoas com 50+ anos

Menos de 5%
Nenhuma

05.

50

40

30

20

10

ARAVVAKI

Impacto Covid-19

Maior Impacto

Nos custos operacionais

Negociacdes de investimento

S0l Na aquisicdo de clientes e vendas

Faturamento

S0l Aumento de 30%

Aumento de 10%

Reducao de 50%

Contratacoes

25 Bl

Desligamentos




MG

Zero40. Juiz de Fora é forte por varios
mMotivos. Fica na Zona da Mata mineira
€& umas das cidades mais importantes
do estado. Ancorada na UFJF é um
grande centro de formacao de talentos
e redne em diversos coworkings a cena
empreendedora da regiao.

DE FORA




JVUIL WDE FUKA

01.
Perfil do founder

Género

16.7 IERE]

ISy Feminino

Idade

46 anos ou mais

De 41 a 45 anos

De 35 a 40 anos

De 31 a 35 anos

De 20 a 25 anos

Orientacao sexual

eterossexua

Raca

WAl Branca

Parda

02.
Perfil da startup

Area de atuacdo

Saude e Bem-Estar

Imobiliario

TIC e Telecom

Entretenimento

1237/ Setor Automotivo

I[SWA Cestao

Modelo de negdcio

Consumer
Taxa sobre transacdes

1153/ Venda direta

Marketplace
SaasS

Fase da startup

Publico alvo

Escala

Tragao

33.3

t&iey Operacao




02.
Perfil da startup

Tamanho do time

21-40 pessoas

1[579/| 11-20 pessoas

6-10 pessoas

1-5 pessoas

03.
Investimentos

Startups ja foram:

Nenhuma das opcdes

LEIE] Acelerada

Incubada

Ja recebeu investimento?

Wl Nao

cEiel Sim

35

30

25

20

15

10

JVIL WDE FVUKA

Faixa de faturamento

Sem faturamento



JVIL R

04. O5.
Diversidade nas startups Impacto Covid-19

FUKA

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

Nos custos operacionais
Metade Negociag¢des de investimento
De 25% 3 49% RLX] No faturamento da startup
Na aquisicao de clientes e vendas
EX®A Nenhuma

Pessoas transexuais

Faturamento

Pessoas hegras
Desligamentos

LEIE] Aumento de 50% ou mais

O, (0]
De 25% a 49% Aumento de 30%

De 6% a 25% [ol] Reducio de mais de 50%

Pessoas com 50+ anos

[Nol Menos de 5% JSWA Nao

11234 Nenhuma LEIEl Sim

1[5W/4 Menos de 5%

ISEX] Nenhuma




Cariocas Startups (@cariocasstartups). Pela
orimeira vez mapeada, a comunidade do Rio
de Janeiro representa a 2° cidade com maior
concentracao de startups no Brasil. Conta
com startups maduras, em diferentes graus
de maturidade e faturamento.



KIV UVE JANEIKWV

Ol. 02.
Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacdo Fase da startup

Gestao

Economia Circular

== lgual

Escala

Tracao

Prefiro ndao responder

Y8 Recursos Humanos

Educacao

Smart Cities

Mais homens
Bissexual

m Homossexual

ISleAl Heterossexual

Ik Mais mulheres
visiel Operacao

Validacao

IPAA |deacao

yAa Masculino | |
j[0Xs] Comunicagcdo e Marketing

Turismo

Financas

vA0)| Feminino

Ra a &5e)| E-Commerce
Idade 9 Saljdee Bem-Estar

Modelo de negdcio

Publico alvo

46 anos ou mais 1/ Prefiro ndo responder

De 41 a 45 anos

pEX3] De 35 a 40 anos

Venda de Dados
Negra

Branca
Parda

lo¥el Hardware

Consumer
m Taxa sobre transacdes

KXW Clube de assinatura

i[oXe] De 31 a 35 anos

De 26 a 30 anos

De 20 a 25 anos

AYy B2B2C

B2C

Venda direta

23.6 Marketplace
SaasS




KiIV UVE JANEIKY

02. 03.
Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento

i Acima de 5 milhoes

Nenhuma das opcdes 50 ~ R$ 25 a5 milhdes

Acelerada
Pré Acelerada

Incubada

101-200 pessoas
EXH 40-100 pessoas

w15 21-40 pessoas
R$ 1a 2.5 milhdes

n R$ 500 mil a1 milhao

R$250 mil a R$500 mil

11-20 pessoas

Ja recebeu investimento? T R$50 mil a R$250 mil

R$30 mil a R$50 mil

W R$S10 mil a R$30mil
- | .




04.

Diversidade nas startups

Mulheres

De 95% a 100%
AN De 76% a 95%
IPWA De 51% a 75%

Metade

pARl De 25% a 49%

De 6% a 25%

Menos de 5%

Nenhuma

Pessoas hegras

IR De 76% a 95%

De 51% a 75%
yad Metade
De 25% a 49%

De 6% a 25%

Menos de 5%

Nenhuma

Pessoas com deficiéncia

De 95% a 100%

De 25% a 49%

De 6% a 25%

Pessoas transexuais

De 6% a 25%

92| Menos de 5%

Nenhuma

Pessoas com 50+ anos

De 95% a 100%
IKSH De 76% a 95%
KW De 51% a 75%
KIs) Metade

De 25% a 49%

De 6% a 25%

115548 Menos de 5%

Nenhuma

O5.
Impacto Covid-19

Maior Impacto

Nos custos operacionais

1/495) Negociacdes de investimento

No time

No faturamento da startup

Na aquisicdo de clientes e vendas

Faturamento

Aumento de 50% ou mais
Aumento de 30%
[o¥e3 Aumento de 10%

Permanece o mesmo

Reducao de mais de 50%

N Reducao de 10%

KiIV UE JANEIKWU

Contratacoes

54 Sim

Desligamentos




-

Arariboia Valley (@arariboiavalley). A
comunidade nasceu para desenvolver
mMais iniciativas relacionadas a startups e
gerar mais conectividade. Vizinha do Rio
de Janeiro a cidade tem trocas constantes

entre as comunidades.




NI 1 ERVI

Ol. 02.
Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacdo Fase da startup

Hardware

Financas

Casa e Famila

Desesvolvimento de Software

Saude e Bem-Estar

Homossexual

WA Heterossexual

Mais mulheres Operacgao

Validacao
Ideacao

EXXA Masculino

Feminino

Modelo de negdcio

ldade Raca .
¢ Publico alvo

80 -

WA Marketplace

WA De 35 a 40 anos

) Saas

LX) De 31a 35anos WA B2B2C

il Parda




NI 1 EKUI

02. 03.
Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento

80 -

SIS WA 6-10 pessoas cxiey Acelerada

ey 1-5 pessoas WA Pré Acelerada

Abaixo de R$10 mil
n Sem faturamento

Ja recebeu investimento?

~

WAl Nao

33.3 Nllsg



04.

Diversidade nas startups

Mulheres

De 25% a 49%
EXXA De 6% a 25%

LEIEY Menos de 5%

Pessoas hegras

De 25% a 49%

ey De 6% a 25%

EX®¥A Nenhuma

[ ] [ IV, N

Pessoas com deficiéncia

LEIE] Menos de 5%

(W) Nenhuma

Pessoas transexuais

Pessoas com 50+ anos

De 25% a 49%

L] De 6% a 25%

Nenhuma

O5.
Impacto Covid-19

Maior Impacto

Negocia¢des de investimento

LEIE] Na aquisicdo de clientes e vendas

Faturamento

80

LEIE| Aumento de 50% ou mais

Permanece o mesmo

NI 1 EKVI

Contratacoes

66.7 Nao

Ly Sim

Desligamentos




Rio Sul Valley (@Rio Sul Valley). Com 27
startups ativas a regiao sulfluminense
engloba Angra dos Reis, Barra do Piral, Barra
Mansa, Itatiaia, Paraty, Pinheiral, Pirai, Porto
Real, Quatis, Resende, Rio Claro, Rio das
Flores, Valenca e Volta Redonda.

ENSE




DUVL FLUMINENJODLE

Ol. 02.
Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacdo Fase da startup

Smart Cities
vi0) Mais homens

Saude e Bem-Estar

Masculino

Feminino

eterossexua

Industria

»J0F Educacao

Agronegocio

Idade Raca Modelo de negocio

Publico alvo

1[0 \Venda de Dados

Taxa sobre transagodes
De 31 a 35 anos

De 26 a 30 anos
E De 20 a 25 anos

vAsH| Licenciamento

Venda direta

SaaS
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03.
Investimentos

02.
Perfil da startup

Tamanho do time

60

50

40

30

20

10

@)

Startups ja foram:

m Nenhuma das opc¢des

Acelerada

yie) Incubada

Ja recebeu investimento?
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Faixa de faturamento

R$50 mil a R$250 mil



SVLE FLUMINENODE

04. O5.
Diversidade nas startups Impacto Covid-19

o ® N

Mulheres Pessoas com deficiénci Maior Impacto Contratacoes

Nos custos operacionais
0 9
m De 25% a 49% ».0] Negociacdes de investimento
A0 | Menos de 5% E Na aquisicao de clientes e vendas

Pessoas transexuais

Faturamento

Pessoas hegras
Desligamentos

».0}| Aumento de 50% ou mais

E Permanece o mesmo

74088 De 6% a 25%

m Nenhuma

Pessoas com 50+ anos

De 25% a 49%

De 6% a 25%

POl Menos de 5%

Nenhuma
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Startup Macaé (@startupmacae). Macaé

€ a capital nacional do petroleo, mas além
disso é lar da Startup Macaé a comunidade
de startup local que promete aumentar a
densidade de atores no ecossistema.



Ol. 02.
Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacdo

Hardware
Financas
Educacao
Entretenimento
E-Commerce

50

eterossexua

50

Raca o
Idade Modelo de negocio

Clube de assinatura

De 31 a 35 anos
m De 26 a 30 anos

{0l Marketplace

t{0} SaaS

Fase da startup

Tracao

c{sisf Operacgao

36.2 ldeacao

Publico alvo

B2G

wa B2B
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02. 03.
Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram:

100 -

m 6-10 pessoas
E 1-5 pessoas

=0} Acelerada

{0l [Nnculbada

Ja recebeu investimento?

50

40

30

20

10

Faixa de faturamento



04.

Diversidade nas startups

Mulheres

208 De 25% a 49%

E De 6% a 25%

Pessoas hegras

0] Metade

SOl De 6% a 25%

o ® N

Pessoas com deficiénci

Pessoas transexuais

{0l Menos de 5%
Nenhuma

Pessoas com 50+ anos

40 Menos de 5%
E Nenhuma

O5.
Impacto Covid-19

Maior Impacto

=101 Negociacdes de investimento

5100 No faturamento da startup

Faturamento

80

Permanece o mesmo

Reducao de mais de 50%

AGAL

Contratacoes

Desligamentos




ES

Comunidade de
Vitoria. Mogueca,
Mmontanhas e praias
Nao tém sido oS
unicos atrativos

do Espirito Santo.

O estado tem se
destacado em gestao
e Inovacao, com
fintechs, edtechs

e outras empresas
que mostram que
O ecossistema das
startups.

VITORIA



Vil VKIA

01l.
Perfil do founder

Género

Feminino

Idade

1|237/ 46 anos ou mais

De 41 a 45 anos
De 35 a 40 anos

De 31 a 35 anos
De 26 a 30 anos

11BN De 20 a 25 anos

Orientacao sexual

Raca

Homossexual

YA Heterossexual

Prefiro nao responder

Branca
Parda

02.
Perfil da startup

Area de atuacio

Impacto Social e Ambiental
Direito

g4 Construcao Civil

WAV Economia Circular
Governo

YA Casa e Familia

7/7/| Meio ambiente e Sustentabilidade
Desenvolvimento de Software

1599 Gestao de Residuos

Educacao

Modelo de negdcio

Outros

Venda de Dados
m Clube de assinatura
Venda direta

Marketplace

SaasS

Fase da startup

Publico alvo

Tracao

vaisl Operacao

Validagao
ldeacgao

55.6



Vil VIKIA

02. 03.
Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento

80 -

70 -

Nenhuma das opcoes R$250 mil a R$500 mil

11-20 pessoas

11217/ Acelerada

wiks) 6-10 pessoas wri R$50 mil a R$250 mil

Pré Acelerada

Incubada

Al 1-5 pessoas - R$30 Mil a R$50 mil

R$10 mil a R$30mil

3 - - = | Abaixo de R$10 mil
Ja recebeu investimento? 2 ~baixo de R$10 mi

ol Sem faturamento




Vil VKIA

Diversidade nas startups Impacto Covid-19

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

De 76% a 95%

De 51% a 75%

Nos custos operacionais

Negociac¢des de investimento

Metade 66.7 INEIS

No faturamento da startup

154 De 25% a 49%

De 6% a 25%

11 [ Pessoas transexuais

el Sim

Na aquisicao de clientes e vendas

Faturamento

De 6% a 25%

Pessoas hegras 0 .
158 Menos de 5% DeSIIgamentos

Nenh
enhuma 40 k-

Aumento de 50% ou mais

00 Permanece o mesmo

(o) [0)
De 25% a 49% Reducdo de mais de 50%

Reducdo de 50%

B2 oe 6% a 25% Pessoas com 50+ anos

Menos de 5%

27.8 Bllaa

)Xol Reducao de 30%

LIAN De 95% a 100%

AR Nenhuma
De 25% a 49%

De 6% a 25%

1153/ Menos de 5%
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N3ao fazemos nada sozinhos! Nosso muito obrigada aos parceiros e
apoiadores, que acreditam e tornam o Nosso trabalho possivel!
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Equipe Abstartups

2 Ana Flavia Carrilo, Conteldo e Inteligéncia
Filipe Motoike, Designer
ez e5te José Muritiba, Diretor Executivo

Daniel Fazoli, Diretor de Operacdes

e5t u d O? Amure Pinho, Presidente

Mateus Lana, Diretor Financeiro

Equipe Sebrae

Natalia Bertussi, Coordenadora Nacional de Startups no Sebrae
Arthur Coelho, Coordenacao Nacional de Startups no Sebrae

Curadores regionais

Cligue aqui para conhecer todos os lideres regionais que contribuiram
para este estudo!




Como posso participar dos
proximos mapeamentos?

O mapeamento de comunidades da Abstartups € um documento Vivo
construido em conjunto com as comunidades. Cada um pode contribuir
de uma maneira diferente para que ele se torne cada vez melhor e
atualizado. Veja como vocé pode contribuir:

Startup

Nossa base de dados é atualizada
diariamente. Se vocé nao
conseguiu participar desta vez,
responda aqui o formulario para
futuras atualizacoes.

Parceiro estratégico

Se vOCcé € uma organizacao

de apoio a startups, pode se
tornar um parceiro da area

de Informacao e contribuir
ativamente com a base de dados.
Entre em contato aqui.

Lider de comunidade

Como lider de comunidade, vocé
pode se tornar um curador de
Mapeamento, contribuindo com

O Mapeamento de atores da sua
regidao. Registre-se aqui para fazer
parte!


https://forms.gle/6XNCWgzCgQZeCjfb8
https://abstartups.com.br/mantenedores/
https://forms.gle/qtof1UhjTRr9qQEAA



