MAPEAMENTO DE
COMUNIDADES
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Quando iniciamos a Missao de mapear o ecossistema
empreendedor, [a em 2018, nosso objetivo era trazer um
olhar maior para as comunidades gue ainda estavam
nascendo (emergentes), dando assim, visibilidade para
fora dos centros geradores de startups.

Hoje, dois anos depois, e em um cenario cada vez mais
mMaduro, entendemos que era © momento de dar um
0asso adiante. Por isso, no Mapeamento de 2020, além
das comunidades emergentes, vocé encontrara dados
sobre 0s principais polos de startups no Brasil, como
Sao Paulo, Rio de Janeiro, Belo Horizonte e Floriandopolis,
alem de dados necessarios para os dias atuais e que
foram captados pela primeira vez, incluindo diversidade
e impacto do Covid-19.

Nosso objetivo, é cada vez mais compreender o cenario
nacional de startups, gerando dados confiaveis e com
densidade, identificar as principais dores e poténcias
em cada regiao do Brasil, para orientar cada vez mais,
tomadas de decisdes pautadas em dados e inteligéncia.

O gue VOoCcé vé agui, € um documento vivo. Se quiser nos
ajudar, podera contribuir para melhorias e atualizacoes,
afinal, somos um ecossistema em constante evolucao.

E & para isso, que este estudo existe!



Mapeamento de Startups

A Abstartups conta hoje com uma base de mais de
13 mil startups cadastradas no Startuplbase, Nossa
base aberta e atualizada em tempo real, e com 5 mil
startups associadas. Além desses dados, durante

0S Mmeses de maio a setembro de 2020, captamos
respostas com uma amostragem de 3.000 startups
de todo Brasil atravées de formulario.

Os dados que vocé encontrara a seguir, estao

todos em porcentagem e sao referentes apenas as
startups ativas na data de publicacao, tendo sido
desconsideradas startups, que apos analise, estavam
desativadas ou nao correspondiam a definicao de
startup estabelecida neste estudo.

Documento de Atores

O Mapeamento de atores € um documento
colaborativo, construido em conjunto com uma rede
de liderancas locais e comunidades. Hoje, nossa rede
conta com mais de 300 curadores qgue contribuem
com este trabalho.

Vocé encontra a lista completa de atores mapeados
em cada comunidade, assim como a lista completa
de curadores deste ano, agui na pagina oficial do
Mapeamento 2020.


https://abstartups.com.br/mapeamento2020-centro-oeste/

REALIZACAO

O Mapeamento de Comunidades
€ uma iniciativa da Abstartups.

A Abstartups existe para construir
O ambiente ideal para as

startups transformarem o pais.
NOS INspiramos, capacitamaos,
conectamos e advogamaos pelas
startups, porgue acreditamos no
papel da inovacao como motor de
transformacao positiva para o pais.

a m
ASSOCIACAD BRASILEIRA OE STARTUPS

Co-Realizacao

O Sebrae — Servico de Apoio as
Micro e Peguenas Empresas

& uma entidade civil sem fins
lucrativos gue trabalha desde 1972
pelo desenvolvimento sustentavel
dos pequenos negocios. Para

1SS0, a entidade promove

Cursos de capacitacao, facilita

O acesso a servicos financeiros,
estimula a cooperacao entre

as empresas, organiza feiras e
rodadas de negdocios e incentiva

o0 desenvolvimento de atividades
gue contribuem para a geracao de
empregos e rendas.

SEBRAE




O ecossistema de startup no Centro-Oeste &
formado por diversas comunidades de MS, MT, GO

e DF que desenvolvem atividades de fomento ao
empreendedorismo e inovacao em cada uma dessas
regioes.

Essas comunidades organizam meetups, Startup
Weekends, Hackathons entre outras varias atividades.
A comunidade é representada por diversos
empreendedores e entusiastas, contribuindo para

O crescimento da economia local, gerando mais
renda, empregabilidade e inclusao social em uma
das regides com maior qualidade de vida do Brasil.
Varias iniciativas e startups surgiram daqui e tambéem
Impactaram no mercado nacional e internacional.

O mapeamento de startups feito pelas comunidades
contribui para o fortalecimento e engajamento dos
empreendedores, diminuindo o impacto na taxa de
mortalidade das empresas inovadoras e também
como forma de divulgar gue esses negocios Nao sao
apenas locais.

Jefferson Moreira, CEO da Jera | Parceiro Regional

¢¥ Jera
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Género

w4 lgual

Mais homens

Mais mulheres

I“%% Feminino

SY/J/ Branca

Parda

46 anos ou Mmais

E De 41 a 45 anos

1[SXeN De 35 a 40 anos

1450 De 31 a 35 anos

De 26 a 30 anos

De 20 a 25 anos

IWA Menos de 20 anos

Orientacao sexual

7268 Prefiro ndo responder

p Bissexual

Homossexual

o) Heterossexual




Modelo de negoécio Puablico alvo

Perfil da
startup

4

3.4

YAl Hardware

Taxa sobre transacdes

Area de atuacio

4 Clube de assinatura

Direito 1INy Venda direta

7/ Logistica e Suply Chain Marketplace

sl | Saas

S Comunicacao e mkt Tamanho do time
SISl Recursos Humanos F
ase 80 -
M Alimentacao 70 m 101-200 pessoas
Escala
Financas 41-100 pessoas
Tracao

vt 21-40 pessoas

pZ2l Operacao WA 11-20 pessoas

6-10 pessoas

SIWA 1-5 pessoas




) a.

Faixa de
faturamento

1.3

4.6

12.6

2.8

1.4




investimentos

Ja recebeu investimento? Tipo de investimento

Nao

Investidor Anjo

ploke) Aceleradora

Sim

SEED

Startups ja foram: Origem do investimento

740 Internacional

=101sf Nenhuma das opgdes

Outro estado
Acelerada

W Mesmo estado

Local

kSRR Pré Acelerada

B




Pessoas com deficiéncia

eoswarcos  VOCE sabe a orientacao sexual dos seus
BPY vevace colegas?

De 6% a 25%

Diversidade

Com certeza nao

144 Provavelmente nao

Nao sei dizer

Provavelmente sim

Ie3 Menos de 5%

Nenhuma

Com certeza sim

De 95% a 100% Pessoas transexuais

Mulheres
Pessoas com 50+ anos

Pessoas hegras 23 I o- o5+ 2 100%

5'I 2 Nenhuma Nenhuma

De 76% a 95%

O quao importante é diversidade
Menos de 5% para a startup?

988 Nenhuma 50

De 51% a 75%

Metade

o) [0)
6 5Y De 25% a 49% Nem um pouco importante

De 6% a 25%
ebna 0 L4 Pouco Importante

Menos de 5% . i
IWAVA |mportante. mas ndao essencial

27 2 Nenhuma
Importante

4575 Muito importante

De 76% a 95%

m De 51% a 75%

Metade A sua startup apoia a diversidade?

De 76% a 95%

De 51% a 75%

Metade

De 25% a 49%

% 29% 9.1%
De 6% a 25% 88 0 ® 0 o 0

Nao sel

De 25% a 49%

De 6% a 25%

Menos de 5% Menos de 5% >Im




Qual foi o maior impacto? Contratacoes

cfeis Nos custos operacionais

Negociacdes de investimento x4 Nao

No time Sim

kA No faturamento da startup

=14 Na aquisicao de clientes e vendas

Desligamentos

Afetou o faturamento?

WA Aumento de 50% ou mais

Aumento de 30%

Aumento de 10%

Sim

“o) Permanece o mesmo

Reducao de mais de 50%

B s COVID-19
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StartupGO (@startup.goias). Das modas

de viola para

as modas empreendedoras.

A cidade esta entre as que mais ricas do

estado e fol uma das primeiras a comecar a
desenvolver uma comunidade de startups.

GOIANIA
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Ol. 02.
Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacéo Fase da startup

Edtechs
“ol Pets Escala
w2 Igual

L3N Construcéo Civil

Tracao
Mais homens ,
Homossexual JAM \mpacto social e ambiental

Operacgao

Mais mulheres JAB Financas

@ Heterossexual

=1°1 4 Masculino Salde e Bem-Estar “iic Validacdo

JA4 Industria Siel ldeacao

il Feminino

lIfsy TIC e Telecom

KA Curiosidade

E-commerce

Idade Raca , Publico alvo
Modelo de negécio

25 -
S48 Outros
Jls7=) 46 anos ou mais
20 i Prefiro nao responder Licenciamento
SR De 41 a 45 anos
56.3
SR Negra il API
15 De 353 40 anos
<10} Branca S%4 \Venda de dados AR B2C
De 31 a 35 anos
10 4 |
Parda LW Hardware
vl De 26 a 30 anos B2B
5F Taxa sobre transag¢des
De 20 a 25 anos
EAM Clube de assinatura
o)

Venda direta

'|2.5 Marketplace
SaasS




ANIA

Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento

Acima de 5 milhdes
101200 =10)| Nenhuma das opcdes
- pessoas
Acelerada 3.1 R$ 2.5a 5 milhodes
L 21-40 pessoas 40
IfsWA Pré Acelerada o

sWA 11-20 pessoas 35 6.3 R$1 a 2.5 milhoes

6-10 pessoas Incubada
= 30 S R$ 500 mil a1 milhio
=) 4 1-5 pessoas

25

20

Ja recebeu investimento?
15

0 A R$30 mil a R$50 mil
5 R$10 mil a R$30mil
O - Abaixo de R$10 mil
71.9 BNEle)
/s Sem faturamento
Sim




04.

05.

Diversidade nas startups Impacto Covid-19

Mulheres

De 95% a 100%
De 51% a 75%

Metade

J[SRSN De 25% a 49%

Z2il De 6% a 25%

KA Menos de 5%

Pessoas negras

De 51% a 75%

S Metade

De 25% a 49%

12.5
De 6% a 25%

Menos de 5%

Nenhuma

Pessoas com deficiéncia Maior Impacto

> JES Nos custos operacionais
Menos de 5%

Nenhuma

¥ Negociacdes de investimento
No time

No faturamento da startup

Na aquisicao de clientes e vendas

Pessoas transexuais
Faturamento

Menos de 5%
. .
@ Nenhuma 40 - WA Aumento de 50% ou mais
35 Aumento de 30%
30 (WA Aumento de 10%
25
LY/ Permanece o mesmo
20 |-
Reduc¢ao de mais de 50%
Pessoas com 50+ anos
10k [SX§ Reducao de 50%
S Metade 5F Reducao de 30%
De 25% a 49% O Reducao de 10%

De 6% a 25%

Contratacoes

Desligamentos

IVJIANIA

Sim

Sim



HubNorte (@hubnorte). Uma das principais cidades
do Norte mato-grossense, Sinop € a porta de entrada
da Amazonia Mato-Grossense e integrante do cinturao
do agronegodcio. Atualmente, com foco no publico B2B
(30,8), concentra startups em fase de ideacao (53,8%).
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~1]) 19/ ¢

Ol. 02.
Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacéo Fase da startup

7E) Igual Comunicacdo e mkt
Mais homens Prefiro ndo responder Logistica Tragao
Mais mulheres Heterossexual vendas XA \alidacao

Saude e Bem-Estar

Masculino
Feminino

sxiel ldeacao

Agronegdcio

Modelo de negécio
Idade Raca Puablico alvo

gAY Outros

Hardware

YA 46 anos ou mais

C ks B2G
De 353 40 anos yAA Prefiro ndo responder . onsumer
De 31 3 35 anos Branca yAAl Taxa sobre transacdes B2B2C

yA74| De 26 a 30 anos Clube de assinatura

De 20 a 25 anos

IS4 Menos de 20 anos

Parda e B2C

Venda direta

B2B

JA4 Marketplace

SaasS




02.
Perfil da startup

Tamanho do time

6-10 pessoas

1-5 pessoas

03.
Investimentos

Startups ja foram:

4

Nenhuma das opc¢des

Acelerada

Ja recebeu investimento?

< 2% Nao

Sim

SIINUF

80

70

60

50

40

30

20

10

Faixa de faturamento

R$50 mil a R$250 mil




04.

Diversidade nas startups

Mulheres

De 95% a 100%

De 76% a 95%

PAAN Metade
SR De 25% a 49%

De 6% a 25%

Nenhuma

Pessoas hegras

IER“Y De 25% a 49%

De 6% a 25%

74 Menos de 5%

s%i sl Nenhuma

o [V, N

Pessoas com deficiéncia

Pessoas transexuais

Pessoas com 50+ anos

05.

Impacto Covid-19

80

70 [

60 -

50

40

30

20

10

Maior Impacto

Nos custos operacionais
A4 Negociacdes de investimento
JAA No time

Na aquisicao de clientes e vendas

Faturamento

1Y Aumento de 50% ou mais
T4 Aumento de 30%

Permanece o mesmo

Reducgao de 10%

Contratacoes

Desligamentos

Sim
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LAMVMFV UKANUL

Ol.

Perfil do founder

25

20

15

10

Género

Idade

81

Feminino

46 anos ou mais

19

De 41 a 45 anos
De 35 a 40 anos

De 31 a 35 anos

De 26 a 30 anos

De 20 a 25 anos

Orientacao sexual

Raca

Homossexual

Heterossexual

Prefiro ndo responder

02.
Perfil da startup

Area de atuacéo

Esportes
7/7/ Desenvolvimento de software

A Energia

JAMl Economia Circular
Saude e Bem-Estar

747/ Biotecnologia

|lSXA Financas
Educacao

1|51 %1 Agronegécio

Modelo de negécio

|9y Outros

Al Consumer

m Taxa sobre transacdes

Clube de assinatura

m Venda direta
Marketplace

SaaS

Fase da startup

<izfl Tracao
pER] Operacao
Validacao

14.3 Qlel=ETer=Te)

Publico alvo

38.1

iy B2B



02.
Perfil da startup

Tamanho do time

XN 11-20 pessoas
6-10 pessoas

<74 41 1-5 pessoas

CAMVMPV U

03.
Investimentos

Startups ja foram:

Nenhuma das opc¢odes

Acelerada

Pré Acelerada
Incubada

Ja recebeu investimento?

50

40

30

20

10

KANLL

Faixa de faturamento

AW R$1a 2.5 milhdes

R$10 mil a R$30mil
Abaixo de R$10 mil

415 Sem faturamento




04.

CAMVMPV U

05.

Diversidade nas startups

Mulheres

De 76% a 95%
pxx:) Metade

De 25% a 49%

114y De 6% a 25%

Al Menos de 5%

Pessoas hegras

I/ De 25% a 49%
=let| De 6% a 25%

Menos de 5%

Nenhuma

Pessoas com deficiéncia

O >

Pessoas transexuais

Pessoas com 50+ anos

Metade
"Are) De 25% a 49%
el De 6% a 25%

Menos de 5%

Nenhuma

Impacto Covid-19

50

Maior Impacto

Nos custos operacionais
Negociag¢des de investimento

°)s1| No faturamento da startup

Na aquisicao de clientes e vendas

Faturamento

A8 Aumento de 50% ou mais
A2y Aumento de 30%
Aumento de 10%
Permanece o mesmo
Reducao de mais de 50%
Reducao de 50%

Reducao de 30%

Reducao de 10%

KANLLE

Contratacoes

Nao

Sim

Desligamentos

Nao

Sim
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Digoreste Startups (@digoreste.startups).
O estado celeiro do Brasil esta presente,
mMuito além do calor! Apesar, de estar
localizada em uma regiao voltada

a agricultura, cuiaba concentra sua
economia No comercio e na industria.




o V1ADDM

Ol. 02.
Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacio Fase da startup

Alimentos

=12l Comunicacdo e Mkt Escala
Rl Pets -
Tracao
7kkz| Masculino Homossexual nand ¢
Rcl Cestao
A8 Operacao
- 144 Heterossexual -
Feminino Financgas
Validacao
Educacao

ldeagao

Recursos Humanos

iR} Construcdo Civil

Idade Ra ?a E-commerce
Agronegdcio

Publico alvo

Prefiro ndo responder

5.5 P Modelo de negécio

46 anos ou Mmais

5150 De 41 a 45 anos

61.1

Negra ¥l Venda de Dados

Branca
Parda

De 35 a 40 anos

De 31 a 35 anos
De 26 a 30 anos

Taxa sobre transacdes

I8} Clube de assinatura

1leWA VVenda direta

L) Marketplace




LCUIADMA

02. 03.

Perfil da startup Investimentos
Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento
80 50
- eSs0as . |h
S5 21-40 p ennuma sosopsses | 5 R$1a 25 milhdes
LIAN 11-20 pessoas
Pré Acelerada XSl R$250 mil a R$500 mil
6-10 pessoas =4 oo
= 0r B R$50 mil a R$250 mi
%1517/ 1-5 pessoas
50 b R$30 mil a R$50 mil
P o o Abaixo de R$10 mil
Ja recebeu investimento? |
M A4 4 Sem faturamento




04.

Diversidade nas startups

Mulheres

115558 De 95% a 100%

ISWA De 25% a 49%

XM Menos de 5%

c&iel Nenhuma

Pessoas hegras

De 76% a 95%

SHer De 25% a 49%

De 6% a 25%

51515 Nenhuma

O5.
Impacto Covid-19

Pessoas com deficiéncia

De 6% a 25%

Nenhuma

Pessoas transexuais

20

Pessoas com 50+ anos

o)) Metade
De 6% a 25%

eXsf Menos de 5%

Nenhuma

50

40 -

30

10

LCUIADMA

Maior Impacto

Nos custos operacionais
Negociacdes de investimento
1IN No time
No faturamento da startup

Na aquisicao de clientes e vendas

Faturamento

IIAR Reducdo de mais de 50%
Reducao de 30%

Reducao de 10%

Contratacoes

Sim

Desligamentos

Sim



GO

Comunidade Jatai e Area 64. Apesar de
jovens, as comunidades da regiao tém se
desenvolvido rapidamente aproveitando
a curva de aprendizado de regides

vizinhas. Ja tem no seu portfdlio, startups

B———— : em fase de operacao (50%) e com time

o = entre 6-10 pessoas (25%).




JAIAI E KIV VEKUVLE

Ol. 02.
Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacio Fase da startup

Educacao

Mais homens 154 Agronegocio

Prefiro ndao responder

Masculine Heterossexual Big bata
Direito il \alidacao
E-commerce
Idade Raca Modelo de negécio Puablico alvo

Prefiro ndo responder

De 41 a 45 anos

1wAsY Amarela .o [
=0) | De 31a 35 anos ! araware B2B2C
Negra
Iy Venda de dados
De 26 a 30 anos vis B2B

Branca

Parda

Marketplace

De 20 a 25 anos

¥/ =) Saas




JAIAI E KIV VEKWVE

02. 03.
Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento

IPX M R$ 2.5 a5 milhdes
125y 21-40 pessoas

11-20 pessoas

6-10 pessoas

Nenhuma das opcdes

Pré Acelerada

2100 Incubada

R$1a 2.5 milhdes

w250 R$ 500 mil a1 milhao

R$50 mil a R$250 mil

Abaixo de R$10 mil

Sem faturamento

Ja recebeu investimento?




JAIAI E KIV VEKUE

04. O5.
Diversidade nas startups Impacto Covid-19

[ ] ® N

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

pisil Metade
De 6% a 25%

Nenhuma

De 25% a 49%

Nos custos operacionais ~
Nao

62.5 Sim

s De 6% a 25% Na aquisicdo de clientes e vendas

Menos de 5%

7= Nenhuma

Pessoas transexuais

Faturamento

De 6% a 25%

Pessoas nhegras

‘e¥/=] Nenhuma

Desligamentos

Aumento de 50% ou mais

1Py Aumento de 30%

De 6% a 25%

Aumento de 10%

Sim

IPAS® Menos de 5% Permanece o mesmo

Pessoas com 50+ anos

Reducao de mais de 50%

=100 | Nenhuma
Reducado de 50%

De 6% a 25%

Nenhuma




\

Cerrado Valley (@
cerradovalley). A
capital do Brasil
revela fortes cases
de sucesso. Por ser
a capital, tem um
perfil econdmico
diferente do

resto do pais e

do centro-oeste.
A regiao tem

uma economia
de servicos, com
startups Mmaduras
em fase de tracao
(34,5%).

BRASILIA



DIKAJILIA

Ol.
Perfil do founder

02.
Perfil da startup

Area de atuacdo Fase da startup

Esportes
Escala

2= Tracao

Género Orientacao sexual

=15 Cloud Computing

7.2 RleISEl K1Y Prefiro ndo responder

e Imobiliario
Bissexual

Homossexual

2/ Heterossexual

Mais homens
H TIC e Telecom Operacio

Mais mulheres

6.4 Y li payy Validacao
=541 Masculino

Feminino

Logistica ~
ldeacao

°ief| Financas

IR°M Curiosidade

Idade Raca N Publico alvo

30 — y 4 [ J
Modelo de negécio
[EE] 46 anos ou mais Prefiro ndo responder
Qutros 26 Ve
De 41 a 45 anos .
Indigena Venda de dados
W4 De 35 a 40 anos - B2B2C
(=R Neara w5 API
De 31 a 35 anos
Branca ¥ Hardware 25.5 geZie
De 26 a 30 anos Parda
¥ Consumer A0 B2B

De 20 a 25 anos

LHeP Taxa sobre transagdes

Clube de assinatura

Venda direta

Marketplace

SaasS




02.
Perfil da startup

Tamanho do time

isf 21-40 pessoas

11-20 pessoas

6-10 pessoas

215141 1-5 pessoas

DKAJILIA

03.

Investimentos
Startups ja foram: Faixa de faturamento
y? Rt 2.5 a 5 milhdes
Nenhuma das opc¢oes
Acelerada 0T “5 R$1a25milhdes
Pre Acelerada 7Bl RS 500 mil a1 milhdo

<3=1| Incubada
R$250 mil a R$500 mil

R$50 mil a R$250 mil

Ja recebeu investimento?

AR Abaixo de R$10 mil

s Nao
7iss Sem faturamento

Sim




DIKAJILIA

Diversidade nas startups Impacto Covid-19

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

De 95% a 100%

AR De 76% a 95%

De 95% a 100%

Metade
De 6% a 25%

Menos de 5%

Nenhuma

Nos custos operacionais

Negociacdes de investimento

1B De 51% a 75%

Metade
De 25% a 49%

De 6% a 25% Pessoas transexuais

e No time

Sim

No faturamento da startup

Na aquisicao de clientes e vendas

Menos de 5%

Faturamento

viis) Nenhuma

IVAA Aumento de 50% ou mais DeSIiga mentos

Aumento de 30%

Pessoas negras

De 95% a 100%

XW De 51% a 75% Pessoas com 50+ anos
De95%a100%

De 76% a 95%

De 51% a 75%

£45Y| De 25% a 49%

Sim
Metade

Reducao de 30%

Reducao de 10%

0B8R De 25% a 49%

De 6% a 25%

De 6% a 25%

7455 | Menos de 5%

Nenhuma




Ecossistema de Inovacao Dourados.
Pela primeira vez no estudo, a regiao
gue é destague na educacao sendo
considerada um polo educacional e
universitario de Mato Grosso do Sul e no
agronegocio, gque inclusive é a principal
area de atuacao das suas startups (33,3%).
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01.
Perfil do founder

Género

Mais homens

Masculino

A Feminino

Idade

50 -

JASY 46 anos ou mais
De 41 a 45 anos

7474 De 35a 40 anos

JAA De 31 a 35anos

De 26 a 30 anos

De 20 a 25 anos

Orientacao sexual

Homossexual

o5 Heterossexual

Raca

WA Negra

Branca

Parda

02.
Perfil da startup

Area de atuacio

154 Games

Transporte e Mobilidade

E-commerce

Alimentacao

33.3 Agronegdcio

Modelo de negécio

JASH Outros

JA/A Hardware

Venda de dados

Clube de assinatura

Venda direta

Marketplace

YA SaaS

Fase da startup

158 Tracao

Operagao

tizi<)| Validagao

YA |[deacao

Publico alvo

e B2P

e B2C

B2B
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02. 03.
Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento

50

Nenhuma das op¢des

6-10 pessoas

1-5 pessoas

PEAN Acelerada

Pré Acelerada

74 Incubada

R$250 mil a R$500 mil

s R$10 mil a R$30mil

Abaixo de R$10 mil

Ja recebeu investimento?

2578 Sem faturamento
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04. O5.
Diversidade nas startups Impacto Covid-19

[ ] ® N

Mulheres Pessoas com deficiénci Maior Impacto Contratacoes

74 De 51% a 75%
YA De 25% a 49%
De 6% a 25%
Nenhuma

Pessoas transexuais

Nos custos operacionais

Negociag¢des de investimento

Na aquisicao de clientes e vendas

Faturamento
Pessoas nhegras
i Desligamentos
iz: 21l=) Permanece o mesmo
De 6% a 25% 40 kb JA/4| Reducao de 50%
ennuma 30 A Reducdo de 30%
<z Pessoas com 50+ anos o

10
0
De 6% a 25%
Menos de 5%
692 Nenhuma



Agradecimentos

N3ao fazemos nada sozinhos! Nosso muito obrigada aos parceiros e
apoiadores, que acreditam e tornam o Nosso trabalho possivel!
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Equipe Abstartups

2 Ana Flavia Carrilo, Conteldo e Inteligéncia
Filipe Motoike, Designer
ez e5te José Muritiba, Diretor Executivo

Daniel Fazoli, Diretor de Operacdes

eSt u d O? Amure Pinho, Presidente

Mateus Lana, Diretor Financeiro

Equipe Sebrae

Natalia Bertussi, Coordenadora Nacional de Startups no Sebrae
Arthur Coelho, Coordenacao Nacional de Startups no Sebrae

Curadores regionais

Cligue aqui para conhecer todos os lideres regionais que contribuiram
para este estudo!




Como posso participar dos
proximos mapeamentos?

O mapeamento de comunidades da Abstartups € um documento Vivo
construido em conjunto com as comunidades. Cada um pode contribuir
de uma maneira diferente para que ele se torne cada vez melhor e
atualizado. Veja como vocé pode contribuir:

Startup

Nossa base de dados é atualizada
diariamente. Se vocé nao
conseguiu participar desta vez,
responda aqui o formulario para
futuras atualizacoes.

Parceiro estratégico

Se vOCcé € uma organizacao

de apoio a startups, pode se
tornar um parceiro da area

de Informacao e contribuir
ativamente com a base de dados.
Entre em contato aqui.

Lider de comunidade

Como lider de comunidade, vocé
pode se tornar um curador de
Mapeamento, contribuindo com

O Mapeamento de atores da sua
regidao. Registre-se aqui para fazer
parte!


https://forms.gle/6XNCWgzCgQZeCjfb8
https://forms.gle/qtof1UhjTRr9qQEAA
https://abstartups.com.br/mantenedores/



