MAPEAMENTO DE

COMUNIDADES
/Norte




O AMADURECIMENTO
DO ECOSSISTEMA
BRASILEIRO!

Quando iniciamos a Missao de mapear o ecossistema
empreendedor, |[a em 2018, hosso objetivo era trazer um
olhar maior para as comunidades que ainda estavam
nascendo (emergentes), dando assim, visibilidade para
fora dos centros geradores de startups.

Hoje, dois anos depois, e em um cenario cada vez mais
mMaduro, entendemos que era o momento de dar um
0asso adiante. Por isso, no Mapeamento de 2020, além
das comunidades emergentes, vocé encontrara dados
sobre 0s principais polos de startups no Brasil, como
Sao Paulo, Rio de Janeiro, Belo Horizonte e Floriandopolis,
além de dados necessarios para os dias atuais e qgue
foram captados pela primeira vez, incluindo diversidade
e impacto do Covid-19.

NOssO objetivo, € cada vez mais compreender o cenario
nacional de startups, gerando dados confiaveis e com
densidade, identificar as principais dores e poténcias
em cada regiao do Brasil, para orientar cada vez mais,
tomadas de decisdes pautadas em dados e inteligéncia.

O gue VOCcé vé agui, € um documento vivo. Se quiser Nos
ajudar, podera contribuir para melhorias e atualizacdes,
afinal, somos um ecossistema em constante evolucao.

E & para isso, que este estudo existe!



Como este
mapeamento
fol feito?

Mapeamento de Startups

A Abstartups conta hoje com uma base de mais de
13 mil startups cadastradas no Startuplbase, Nossa
base aberta e atualizada em tempo real, e com 5 mil
startups associadas. Além desses dados, durante

0S Meses de maio a setembro de 2020, captamos
respostas com uma amostragem de 3.000 startups
de todo Brasil através de formulario.

Os dados que vocé encontrara a seguir, estao

todos em porcentagem e sao referentes apenas as
startups ativas na data de publicacao, tendo sido
desconsideradas startups, que apos analise, estavam
desativadas ou nao correspondiam a definicao de
startup estabelecida neste estudo.

O Mapeamento de Comunidades da Abstartups,
este ano com co-realizacao do Sebrae, € um estudo
que propode registrar dados demograficos e o perfil
das startups em todo Brasil, aléem de identificar
atividades e agentes de fomento a inovacao e ao
empreendedorismo nas comunidades. Por isso, a
captacao se divide em dois eixos:

Documento de Atores

O Mapeamento de atores € um documento
colaborativo, construido em conjunto com uma rede
de liderancas locais e comunidades. Hoje, nossa rede
conta com mais de 300 curadores qgue contribuem
com este trabalho.

Vocé encontra a lista completa de atores mapeados
em cada comunidade, assim como a lista completa
de curadores deste ano, agui na pagina oficial do
Mapeamento 2020.


https://abstartups.com.br/mapeamento2020-norte/

O Mapeamento de Comunidades
€ uma iniciativa da Abstartups.

A Abstartups existe para construir
O ambiente ideal para as

startups transformarem o pais.
NOS INspiramos, capacitamaos,
conectamos e advogamos pelas
startups, porgque acreditamos No
papel da inovacao como motor de
transformacao positiva para o pails.

ASSOCIACAD BRASILEIRA DE STARTUPS

Co-Realizacao

O Sebrae — Servico de Apoio as
Micro e Peguenas Empresas

& uma entidade civil sem fins
lucrativos gue trabalha desde 1972
pelo desenvolvimento sustentavel
dos peqguenos negocios. Para

1SS0, a entidade promove

Cursos de capacitacao, facilita

O acesso a servicos financeiros,
estimula a cooperacao entre

as empresas, organiza feiras e
rodadas de negocios e incentiva

O desenvolvimento de atividades
gue contribuem para a geracao de
empregos e rendas.
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Enguanto espaco com objetivo

de promover o desenvolvimento

e O crescimento de startups na
Amazonica, o Manaus Tech Hub
sente-se orgulhoso de contribuir com
o Mapeamento de Comunidades
2020 da regiao Norte e fortalecer sua
parceria com a Associacao Brasileira
de Startups (Abstartups).

Acreditamos que os dados e
informacoes contidos no estudo
contribuem Nao apenas para se

conhecer iniciativas ligadas ao
empreendedorismo, tecnologia e
Inovacao, mas para de fato nortear a
Ccriacao de um ambiente propicio ao
desenvolvimento do ecossistema de
startups fora do eixo.

Temos ciéncia de que muitos
Nnegocios desenvolvidos na regiao
terao o sucesso esperado, e varios
Ooutros surgirao em decorréncia
desse mapeamento. A maior regiao
geografica do Brasil tem muito a

colaborar com a economia do pais
e, certamente, guarda grandes
promessas em suas terras.

Manaus Tech Hub, Parceiro
Regional

Q@a” manaus

» tech hub



Perfil do

founder

Género

1250 Mais homens
2. Mais mulheres

Masculino

Feminino

Raca

Prefiro nao responder
m Amarela
Indigena
Negra
Branca

Parda

25

=17 46 anos ou Mmais

574 De 41 a 45 anos

De 35 a 40 anos

De 31 a 35 anos

piO® De 26 a 30 anos

De 20 a 25 anos

m Menos de 20 anos

Orientacao sexual

128 Prefiro ndo responder

y2sl Bissexual

Heterossexual



Modelo de negoécio

Perfil da
startup

XJ Consumer

Taxa sobre transacodes

217/ Clube de assinatura

1fsiv2 Venda direta

PIOWA Marketplace

Area de atuacio

SaaS

Alimentos
Agronegocios
7/ Marketing

Fase

Construcao Civil

WAl | Ogistica
_ =/ | Escala
Software
- 259 RICEEL
<14 Financas
| | | | |
O 05 10 15 20 2> BVAY E-commerce Validagao
Educacao ldeacao

Publico alvo

B2P

B2B2C

Tamanho do time

40-100 pessoas

21-40 pessoas

1ETel 11-20 pessoas

PERSN 6-10 pessoas

1-5 pessoas



Investimentos

Faixa de
faturamento

50

40

30

20

10

Acima de 5 milhoes

“ R$ 2.5 a 5 milhdes
n R$1a 2.5 milhdes
R$ 500 mil a1 milhdo

R$250 mil a R$500 mil

R$50 mil a R$250 mil

R$30 mil a R$50 mil

R$10 mil a R$30mil

|
Abaixo de R$10 mil

453 Sem faturamento



Ja recebeu investimento? Tipo de investimento

Series B

251 Series A

Nao

LYy Investidor Anjo

pIlolcl Sim
125y Aceleradora

SEED
® - e e o
Startups ja foram: Origem do investimento
50
Nenhuma das opcdes
40~ <1 | Internacional
el Acelerada
30 Qutro estado

pyXel Pré Acelerada

Incubada 20

k5 Mesmo estado

WA | ocal

e




Pessoas com deficiéncia  Vocé sabe a orientacao sexual dos seus
colegas?

m De 25% a 49%

® ® De 6% a 25%
D Ive rs. d a de A Menos de 5%

Nenhuma Provavelmente sim

M u I heres Com certeza sim

De 95% a 100%

Nao sei dizer

De 76% a 95% Pessoas transexuais L. . .
O quao importante é diversidade

para a startup?

De 51% a 75%

274 Metade
m De 6% a 25% 50
De 25% a 49%
A Menos de 5%
40| 7 Nem um pouco importante
XY De 6% a 25%
Nenhuma

Pouco importante

WAl Menos de 5% 20

Importante, mas nao essencial

Nenhuma
20r Importante
Pessoas negras Pessoas com 50+ anos 10 - Muito importante
De 76% a 95%
De 51% a 75%
De 51% a 75% 0]

[0 Metade

A sua startup apoia a diversidade?

A8 De 25% a 49%

5.7
A8 De 25% a 49%
13.3

plofcy De 6% a 25% | % 2 25% 87‘3% 1 ‘9% l 0’ 8%
sim Nnao

AR M de 5% ~ .
K8 Menos de 5% 10.1 enos e =% NaO sel

Nenhuma
Nenhuma




50

40

30

20

10

Qual foi o maior impacto?

Nos custos operacionais
IS Negociacoes de investimento
741 No time
W74 No faturamento da startup

Na aquisicao de clientes e vendas

Afetou o faturamento?

Aumento de 50% ou mais
Aumento de 30%
Aumento de 10%
Permanece o mesmo

WA Reducao de mais de 50%
Al Reducao de 50%

l AN Reducao de 30%

74| Reducao de 10%

iM-
PAC-
TO

COVID-19

Contratacoes

Desligamentos

16.4

Nao

Nao

Sim



AC

p G ey '._.
S . _.'l i -

-_ E =

e

. i
p—— TR R

Aquiri Valley (@
aquirivalleyoficial.
Localizada em Rio
Branco, a capital e
centro cultural do
estado do Acre. Rio
Branco sabe interagir
com o ambiente
universitario como
POUCas, e & debaixo
desse calor que

VOCE vai conhecer a
comunidade local,
uma das mais novas,
e uma das mais
resistentes, referéncia
no Norte do Brasil.




Ol. 02.
Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacéo Fase da startup
Logistica
Igual PIW Financas P28 Tragao
100% N
Masculino heterossexual V2= Saude vIl Operacio
E-commerce Validacao
1725 Automobilistico 21| Ideacio

Raca

Modelo de negécio .
Idade 9 Puablico alvo

40 -

35 12.5 |ndigena Consumer
46 anos ou Mais
30
Taxa sobre transacdes
| De 41 a 45 anos PIl8 Negra (22 ¢ SO B2B2C
Hardware
20 F De 31 a 35 anos Parda

ziols B2C

Mark lace
15 | arketpla

125 De 26 a 30 anos

10 F B2B

De 20 a 25 anos




02. 03.

Perfil da startup Investimentos
Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento

80 50
70
60 - 40 -
5ok 172453 11-20 pessoas IPRSR Acelerada R$ 500 mil a1 milhao
40 - il 6-10 pessoas Pré Acelerada

30 - 2 R$50 mil a R$250 mil
30 1-5 pessoas
20 - . iP2:8 R$30 mil a R$50 mil
ol 20
0 Sem faturamento

10

Ja recebeu Investimento?
0

Nao

Al Sim




04.

Diversidade nas startups

Mulheres

PRy De 76% a 95%
De 51% a 75%

)5 Metade

plol De 6% a 25%

Menos de 5%

Nenhuma

Pessoas hegras

v.5 | Metade
IPAR De 6% a 25%
Menos de 5%

wis Nenhuma

Pessoas com deficiéncia

Menos de 5%

Nenhuma

Pessoas transexuais

Menos de 5%

Nenhuma

Pessoas com 50+ anos

De 6% a 25%
Menos de 5%

Nenhuma

O5.
Impacto Covid-19

Maior Impacto

Negociag¢des de investimento

No time

No faturamento da startup

Na aquisicao de clientes e vendas

Faturamento

50 -

Permanece o mesmo

Reducéo de 50%

17457 Reducao de 10%

Contratacoes

Nao

Desligamentos

Nao

pisl Sim




Tucuju Valley (@
tucujuvalley).
Localizada no mais
extremo norte do
pais, a comunidade
esta em fase de
desenvolvimento.
Conta com startups
em fase de operacao
(30%) e tracao (20%). A
Maioria das startups
na regiao ainda
conta com times
enxutos, entre 1-5
colaboradores (80%).
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Ol. 02.
Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacéo Fase da startup

vio) | Marketing

Igual
Software Tragao
pJo Mais homens heterossexual
Direito Operagao
Masculino
J[OMW \/endas

{0l Validacao

m Educacao
m Cleantech

ldeacao

Raca

Idade . S
Modelo de negocio Publico alvo

30

46 anos ou Mmais

25 vlo) | Negra
110) | De 41 a 45 anos
1[0 Taxa sobre transacodes
20 E{0B De 35 a 40 anos ylo Branca n 80P
m Clube de assinatura
15 »A08 De 31a 35 anos Parda

10 F De 26 a 30 anos




02.
Perfil da startup

Tamanho do time

1-5 pessoas

03.
Investimentos

Startups ja foram:

Nenhuma das opcdes

1lo)| Acelerada

Ja recebeu investimento?

Nao

OB Sim

50

40

30

20

10

Faixa de faturamento




04. O5.
Diversidade nas startups Impacto Covid-19

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

De 51% a 75% Nos custos operacionais

Menos de 5%
»)0)| Negociacdes de investimento

1160 De 25% a 49% ~
(o)l Nenhuma Nao
A0l No faturamento da startup

Na aquisi¢cao de clientes e vendas Sim

ile) | Menos de 5%

Nenhuma Pessoas transexuais

Faturamento
Pessoas hegras

50 -
pA0B Aumento de 50% ou mais

10 [—— Desligamentos

nenhuma

Permanece o mesmo

110} Metade 30
Reducdo de mais de 50%

IOl De 25% a 49% 20

Pessoas com 50+ anos

Reducao de 30%

11688 De 6% a 25% 10

Nenhuma

nao

1[08 De 25% a 49%

Nenhuma



Jaraqui Valley (@JaraquiValley). A
beira do maior rio do planeta, em
uma cidade efervescente encravada
Nno Meio da Floresta Amazonica.
Manaus consegue atrair olhares

de grandes empresas que estao
ajudando a fomentar a comunidade
local, aumentando a recorréncia e
densidade de suas acoes.
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01l.
Perfil do founder

Género

272 | Mais homens

Mais mulheres

Masculino

Feminino

Idade

30
IS 4.6 anos ou Mais
25 F
De 41 a 45 anos
20 F
ifeiisf De 35 a 40 anos
15
De 31 a 35 anos
10 -
De 26 a 30 anos
> De20a25anos
0

Orientacao sexual

‘AN Bissexual

Homossexual

Heterossexual

Raca

49k Prefiro nao responder

PANSY Branca

Parda

02.

Perfil da startup

Area de atuacdo Fase da startup

Escala

prAcN Tracao

1sish Operagao

Modelo de negécio

4
A4

Software
Validacao
12 Saude
110141 |deacao
E-commerce
Educacao
V4 o
Publico alvo
2% Licenciamento B2P

IS Hardware

Consumer

Taxa sobre transacdes

10.5

21t Clube de assinatura
25

Venda direta

29.

Marketplace

SaaS



02.
Perfil da startup

Tamanho do time

72111 101-200 pessoas
21l 11-20 pessoas
pISHN 6-10 pessoas

40 1-5 pessoas

—_ N
o o o
| |

03.
Investimentos

Startups ja foram: Faixa de faturamento
R$ 2.5 a 5 milhdes
Nenhuma das opc¢des 50
Ace.erada R$ 500 mil a1 milhao
1403 Pré Acelerada 40 -

Incubada

30 gl R$50 Mil a R$250 mil

R$30 mil a R$50 mil
20

Ja recebeu investimento? 1 R$10 mil a R$30mil

10
Abaixo de R$10 mil

Sem faturamento




04. O5.
Diversidade nas startups Impacto Covid-19

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

De 95% a 100%

De 76% a 95%

De 25% a 49%
De 6% a 25%

2| Menos de 5%

Metade Nenhuma
De 25% a 49%

] De 6% @ 25% Pessoas transexuais

Menos de 5%

Nos custos operacionais

Negociagdes de investimento

No time

No faturamento da startup

De 51% a 75%

Na aquisicao de clientes e vendas

Faturamento

Nenhuma w2l De 6% a 25%

Desligamentos

PAR Menos de 5% 40 Aumento de 50% ou mais
Pessoas negras
Nenhuma 35 ISy Aumento de 30%
vl De 76% a 95% or 108 Aumento de 10%
25
De 51% a 75% Permanece o mesmo
20F
Metade Pessoas Com 50+ anos 15k Reducao de mais de 50% N3o
10 F Reducao de 50%
& De 25% a 49% Sim
o= © > ’ Metade o I Reducao de 30%

De 6% a 25%

154 Menos de 5%

0, [0) 0
De 25% a 49% Reducdo de 10%

De 6% a 25%

Menos de 5%

Nenhuma

Nenhuma



Acai Valley (@acaivalley). Acai de origem, empreendedor raiz! Belem
se destaca junto com Manaus, Nos circuitos econdmicos da regiao
Norte. Ja é possivel encontrar startups desenvolvidas, em fases de

tracao (27%) e escala (8,2%), com foco principalmente no publico
B2B2C (62,2%).

PA



Ol. 02.
Perfil do founder Perfil da startup

”~ o ~ = ~
Género Orientacao sexual Area de atuacao Fase da startup
Alimentos
Igual
729/ Prefiro ndo responder =17 Escala
Marketplace
PAKS) Mais homens vAy/ Bissexual
. . P/ Tracao
Financas
Masculino yA Homossexual
Satde 11578 Operacao
22| Feminino Heterossexual
YW Energia Validagao
\h Educacgao Ideacao
Raca
Idade 2 T
Modelo de negécio Publico alvo
25
w2yl Prefiro nd d
ISRl 46 anos ou mais T naR TERRenEEt zZA) Hardware
20 534 Negra
pra%y De 41 a 45 anos [[oRA API
72y B2G
15 De 35 a 40 anos By Bronca 1[c7s) Taxa sobre transacdes
Y De 31435 anos Parda = 4 Clube de assinatura B2B2C
10
De 26 a 30 anos venda direta cal B2C
> Marketplace
12172 De 20 a 25 anos vy B2B
Saa$sS




02.
Perfil da startup

Tamanho do time

40| =121 40-100 pessoas

11-20 pessoas

PYA G-10 pessoas

1-5 pessoas

03.
Investimentos

Startups ja foram:

Nenhuma das opcodes

Acelerada

YA Pré Acelerada

Ja recebeu investimento?

Nao

KR Sim

50

40

30

20

10

Faixa de faturamento

I

X Acima de 5 milhoes

R$ 2.5 a5 milhdes

R$250 mil a R$500 mil

IPH Abaixo de R$10 mil

Sem faturamento



04. O5.
Diversidade nas startups Impacto Covid-19

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

De 95% a 100%
Nos custos operacionais
w29/ De 6% a 25%

Metade Negociacdes de investimento

No time

No faturamento da startup

YA Menos de 5%

AN De 25% a 49%

Nenhuma

pre%y De 6% a 25% pIol Sim

Na aquisicao de clientes e vendas

pR<JM Menos de 5%

BBy cruma Pessoas transexuais

Faturamento

Pessoas negras 27 B L] merce o 5% s i Desligamentos
Nenhuma 40 - Aumento de 10%
Permanece o mesmo
30|
Metade Reducao de mais de 50%
PARSH De 25% a 49% 1 Reducdo de 50% )
Pessoas com 50+ anos N Nao
De 6% 3 25% 10 | 115 Reducao de 30%
e o ad 0
pXe] Reducio de 10% IVAR Sim
O J

De 51% a 75%
=5 Menos de 5% ° °

2.9/ De 25% a 49%

EYXA Nenhuma
=l De 6% a 25%

Menos de 5%

Nenhuma




PORTO
-~ VWELHO

Tambaqui Valley (@tambaquivalley).
Capital de Ronddnia, Porto Velho, € o 4°
mMunicipio mais populoso da regiao Norte.
Possui startups majoritariamente em fase
de ideacao (33,3%) e validacao (33,3%),
mMas também acumula cases e iniciativas
com tracao (16,7%).



01l.
Perfil do founder

Género

ISWA Mais homens

Masculino

24 Feminino

Idade

50
40
De 35 a 40 anos
0r EX¥y De 31a 35 anos
20 =100 De 26 a 30 anos
10 |~
|

Orientacao sexual

Prefiro ndao responder

Heterossexual

Raca

Prefiro nao responder

112374 Amarela

02.
Perfil da startup

Area de atuacao

11534 Construcao Civil

Vendas

Saude
Esportes

|59/ Educacgao

Modelo de negécio

Clube de assinatura
Venda de dados

1[sWA Marketplace

SaaS

Fase da startup

15/ Tragao
158 Operacao
Xy Validacao

ldeacao

Publico alvo

33.3



02.
Perfil da startup

Tamanho do time

1-5 pessoas

03.
Investimentos

Startups ja foram:

nenhuma
das op¢oes

Ja recebeu investimento?

nao

100

80

60

40

20

Faixa de faturamento

R$50 mil a R$250 mil

Sem faturamento



04. O5.
Diversidade nas startups Impacto Covid-19

o ® N

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

1154 De 95% a 100%

nenhuma Negociagdes de investimento
etade isicao de clientes e vendas Nao
cie] De 25% a 49% -0 B
kEfky Nenhuma
Pessoas transexuais
Faturamento
Pessoas negras Desligamentos
nenhuma or
=T LX) Aumento de 50% ou mais
1[Sv/4| De 25% a 49% 2ol
20 Nao
<2 3 [ Pessoas com 50+ anos _
IGWA Sim

nenhuma
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Comunidade Ji-Parana. Representando 2,6% do territorio de
Ronddnia, Ji-Parana é a segunda maior cidade do estado. Focado
principalmente no publico B2B (75%) e no modelo de SaasS (50%).



Ol. 02.
Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacao Fase da startup

Financas

ywivi| Software

yle® Mais homens

Masculino Heterossexual )
Educag;ao
Ecommerce 25 IR
Idade Raca Modelo de negécio

Publico alvo

25 -
vJs) | De 41a 45 anos

v.s0 | Clube de assinatura

pisll De 31 a 35 anos

15 % Branca pisl Marketplace

De 26 a 30 anos pisln B2C

10

B2B




02.

Perfil da startup

Tamanho do time

50

11-20 pessoas

1-5 pessoas

03.
Investimentos

Startups ja foram:

Nenhuma das opc¢oes

Acelerada

Ja recebeu investimento?

Nao

Sim

50

40

30

20

10

Faixa de faturamento

R$ 500 mil a1 milhdo

R$50 mil a R$250 mil

Sem faturamento




04.

Diversidade nas startups

Mulheres

yIol De 51% a 75%

De 25% a 49%

visim Nenhuma

Pessoas hegras

ylotl Metade

De 6% a 25%

vJs) Menos de 5%

Nenhuma

[ ] o AN

Pessoas com deficiéncia

nenhuma

Pessoas transexuais

wisll Menos de 5%

Nenhuma

Pessoas com 50+ anos

nenhuma

O5.
Impacto Covid-19

Maior Impacto

Negociagdes de investimento

No faturamento da startup

»,s) Na aquisicdo de clientes e vendas

Faturamento

25
20 -
15

Reducao de 10%
10 |

Contratacoes

Nao

ol Sim

Desligamentos

nao
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Buriti Valley (@
buritivalley). Boa
Vista é a capital

e O MunIcipio
mMais populoso do
Estado de Roraima.
Atualmente,

as startups da
regiao atuam
Majoritariamente
no modelo de
Marketplace (50%),
com publico bem
distribuido entre
B2B, B2C e B2B2C
(25% cada).
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01l.
Perfil do founder

Género Orientacao sexual

pisl Igual

plcl Homossexual

visi | Mais homens

Heterossexual
Masculino

Idade Raca

80

70 -

60 - Pis® De 31 a 35 anos

S0 De 26 a 30 anos

40

30 Parda

20

10

02.
Perfil da startup

Area de atuacao

Turismo

visi | Software

Educacao

Modelo de negécio

plo3 Venda direta

Marketplace

Licenciamento

Fase da startup

Publico alvo

Operacgao

i Validacao

Ideacao

25 B2C

B2B



02.
Perfil da startup

Tamanho do time

80

70
pisW 11-20 pessoas

60
1-5 pessoas
50
40 -
30

20

10 -

03.
Investimentos

Startups ja foram:

Nenhuma das opcdes
visH| Pré Acelerada

piol Incubada

Ja recebeu investimento?

nao

50

40

30

20

10

Faixa de faturamento

R$250 mil a R$500 mil

R$50 mil a R$250 mil

Sem faturamento




04.

Diversidade nas startups

Mulheres

piel De 76% a 95%

Metade

Nenhuma

Pessoas hegras

Menos de 5%

Nenhuma

[ ] [ IV, N

Pessoas com deficiéncia

Menos de 5%

I5{08 Nenhuma

Pessoas transexuais

nenhuma

Pessoas com 50+ anos

nenhuma

O5.
Impacto Covid-19

Maior Impacto

Negocia¢des de investimento

No faturamento da startup

Na aquisicao de clientes e vendas

Faturamento

50 -

40 |

20 Reducao de mais de 50%

pisl Reducdo de 50%
20

10F

Contratacoes

nao

Desligamentos

Nao

il Sim



TO

Jalapao Valley (@
Jalapaovalley). Capital e
mMaior cidade no estado
do Tocantins, Palmas €
um polo de influéncia
socioeconomica

no estado. Com
empreendedores na
faixa de 26-30 anos,
POSSUI startups em
operacao (50%), mas
ainda sem registros de
INnvestimentos.




Ol. 02.
Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacao Fase da startup

1Py Agronegocios

Software
428 Tragao
Financas
A% |gual Operacao
Heterossexual ,
M lino Marketing
ascu 1'4%f Validagao
149y Games
A9 |[deacao
%3 Educacao
Vd o
Idade Modelo de negécio f s
Raca Publico alvo
50
40 46 anos ou mais 1P Taxa sobre transacdes
De 41 a 45 anos 1"4%4 Venda direta
30

Branca

14055 De 35 a 40 anos

20 De 31 a 35 anos

194 De 26 a 30 anos

14,3 Marketplace

SaasS

B2B2C

28.6 JI=PA=]

pisX-) Parda




02.
Perfil da startup

Tamanho do time

50
11-20 pessoas

“0r 19%] 6-10 pessoas

30 1-5 pessoas

20

10 -

03.
Investimentos

Startups ja foram:

Nenhuma das opc¢oes

1"4d Acelerada

1%y Pré Acelerada

Ja recebeu investimento?

Nao

AN Sim

50

40

30

20

10

Faixa de faturamento

R$ 500 mil a1 milhao

R$250 mil a R$500 mil

258 R$50 mil a R$250 mil
Abaixo de R$10 mil

%W Sem faturamento




04.

Diversidade nas startups

Mulheres

Metade
De 25% a 49%
De 6% a 25%

Nenhuma

Pessoas hegras

Metade
De 25% a 49%
De 6% a 25%

Nenhuma

Pessoas com deficiéncia

De 6% a 25%

5108 Nenhuma

Pessoas transexuais

nenhuma

Pessoas com 50+ anos

Menos de 5%

Nenhuma

O5.
Impacto Covid-19

Maior Impacto

No faturamento da startup

Na aquisicao de clientes e vendas

Faturamento
35
30 Aumento de 50% ou mais
251 1|2/ Aumento de 10%

20
12/ Permanece o mesmo

15
1[eWA Reducio de 50%

10
Reducdo de 10%

Contratacoes

Nao

S0 Sim

Desligamentos

Nao

Sim



Agradecimentos

N3ao fazemos nada sozinhos! Nosso muito obrigada aos parceiros e
apoiadores, que acreditam e tornam o Nosso trabalho possivel!

Realizacao Co-realizacao
L |
ASSOCIACAD BRASILEIRA DE STARTUPS I
I
Parceiros estratégicos Parceiros regionais
aWS I m ilH \ Empresas ) "
qmbev Tﬁ-:hﬂ-_‘;fnglap; @ “ je ra |_|_I U! {Qﬂl?ﬂ?é’s OVERDRIVES

Mantenedores Abstartups

ambev ? ssFlyer aws [B]aﬂ

Bance —
h h m g bossanovasz bsz Fﬁnwu“'! E’} DelL @ xrma [ DISTRITO | F2] @ grupnd h Sih E @eadlovers

UFTEEh » EDUCACAD € UNIVERSITY

o waintegaa ||| manaus @ Nexus genio ?_JQEE [Ranpon | solesforce JEERAZITS YV Sy I%s Sympla  TecBans” v'”m votorantiM  WQRW




Equipe Abstartups
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Mateus Lana, Diretor Financeiro
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Cligue aqui para conhecer todos os lideres regionais que contribuiram
para este estudo!



Como posso participar dos
proximos mapeamentos?

O mapeamento de comunidades da Abstartups € um documento Vivo
construido em conjunto com as comunidades. Cada um pode contribuir
de uma maneira diferente para que ele se torne cada vez melhor e
atualizado. Veja como vocé pode contribuir:

Startup

Nossa base de dados é atualizada
diariamente. Se vocé nao
conseguiu participar desta vez,
responda aqui o formulario para
futuras atualizacdes.

Parceiro estratégico

Se vOocé € uma organizacao

de apoio a startups, pode se
tornar um parceiro da area

de Informacao e contribuir
ativamente com a base de dados.
Entre em contato aqui.

Lider de comunidade

Como lider de comunidade, vocé
pode se tornar um curador de
Mapeamento, contribuindo com

O Mapeamento de atores da sua
regidao. Registre-se aqui para fazer
parte!


https://forms.gle/6XNCWgzCgQZeCjfb8
https://abstartups.com.br/mantenedores/
https://forms.gle/qtof1UhjTRr9qQEAA

