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Quando iniciamos a Missao de mapear o ecossistema
empreendedor, [a em 2018, nosso objetivo era trazer um
olhar maior para as comunidades gue ainda estavam
nascendo (emergentes), dando assim, visibilidade para
fora dos centros geradores de startups.

Hoje, dois anos depois, e em um cenario cada vez mais
mMaduro, entendemos que era © momento de dar um
0asso adiante. Por isso, no Mapeamento de 2020, além
das comunidades emergentes, vocé encontrara dados
sobre 0s principais polos de startups no Brasil, como
Sao Paulo, Rio de Janeiro, Belo Horizonte e Floriandopolis,
alem de dados necessarios para os dias atuais e que
foram captados pela primeira vez, incluindo diversidade
e impacto do Covid-19.

Nosso objetivo, é cada vez mais compreender o cenario
nacional de startups, gerando dados confiaveis e com
densidade, identificar as principais dores e poténcias
em cada regiao do Brasil, para orientar cada vez mais,
tomadas de decisdes pautadas em dados e inteligéncia.

O gue VOoCcé vé agui, € um documento vivo. Se quiser nos
ajudar, podera contribuir para melhorias e atualizacoes,
afinal, somos um ecossistema em constante evolucao.

E & para isso, que este estudo existe!



Mapeamento de Startups

A Abstartups conta hoje com uma base de mais de
13 mil startups cadastradas no Startuplbase, Nossa
base aberta e atualizada em tempo real, e com 5 mil
startups associadas. Além desses dados, durante

0S Mmeses de maio a setembro de 2020, captamos
respostas com uma amostragem de 3.000 startups
de todo Brasil atravées de formulario.

Os dados qgue vocé encontrara a seguir, estao

todos em porcentagem e sao referentes apenas as
startups ativas na data de publicacao, tendo sido
desconsideradas startups, que apos analise, estavam
desativadas ou nao correspondiam a definicao de
startup estabelecida neste estudo.

Documento de Atores

O Mapeamento de atores € um documento
colaborativo, construido em conjunto com uma rede
de liderancas locais e comunidades. Hoje, nossa rede
conta com mais de 300 curadores qgue contribuem
com este trabalho.

Vocé encontra a lista completa de atores mapeados
em cada comunidade, assim como a lista completa
de curadores deste ano, agui na pagina oficial do
Mapeamento 2020.


https://abstartups.com.br/mapeamento2020-nordeste/

REALIZACAO

O Mapeamento de Comunidades
€ uma iniciativa da Abstartups.

A Abstartups existe para construir
O ambiente ideal para as

startups transformarem o pais.
NOS INspiramos, capacitamaos,
conectamos e advogamaos pelas
startups, porgue acreditamos no
papel da inovacao como motor de
transformacao positiva para o pails.

a m
ASSOCIACAD BRASILEIRA OE STARTUPS

Co-Realizacao

O Sebrae — Servico de Apoio as
Micro e Peguenas Empresas

& uma entidade civil sem fins
lucrativos gue trabalha desde 1972
pelo desenvolvimento sustentavel
dos pequenos negocios. Para

1SS0, a entidade promove

Cursos de capacitacao, facilita

O acesso a servicos financeiros,
estimula a cooperacao entre

as empresas, organiza feiras e
rodadas de negdocios e incentiva

o0 desenvolvimento de atividades
gue contribuem para a geracao de
empregos e rendas.

SEBRAE




Sobre

O ecossistema nordestino de
startups vem em um processo
intenso de evolucao, de uma
regiao exportadora de talentos
tecnoldgicos para ambientes
mMaduros e conectados, capazes de
reter e suportar o desenvolvimento
de startups. Hoje, além de um
bom volume de empresas,

cases de sucesso e relevancia,
programas de aceleracao,
mMercados regionais consumindo
cada vez mais solucdes digitais

e aproximacao com potencials
investidores.

Como resultado, podemos ver
cases de startups que se tornaram
referéncia, mantendo a base

Luiz Gomes, Head Estratégias
Overdrives | Parceiro Regional

O nordeste

operacional na regiao, como a

INn Loco de Recife e a Agenda

Edu de Fortaleza, estimulando
outras empresas a buscar centros
como Sao Paulo apenas para
desenvolver os setores comerciais
Ou estreitar a relacao com
potenciais investidores.

Reter negocios €, talvez, o grande
fator de sucesso das Nossas
comunidades. Ver a evolucao de
um bom volume de empresas que
Criam oportunidades para gue 0s
talentos permanecam é reflexo de
COMO a regiao se tornou uma das
Mails interessantes para Negocios
digitais, inclusive para as que
operam em outras regioes.
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Género idade

25
46 anos ou Mais

S lgual
WA Dc 41 a 45 anos

IS8 Mais homens

115528 De 35 a 40 anos

Mais mulheres

Masculino

Feminino

De 31 a 35 anos

pAON) De 26 a 30 anos

22.5

XA Menos de 20 anos

Orientacao sexual

Prefiro ndao responder

72 Bissexual

A5%e) Branca s) W/ Heterossexual

LYY Parda




Modelo de negoécio

Perfil da
startup

1160 Outros

Venda de dados

Taxa sobre transacdes

Clube de assinatura

1WA VVenda direta

Area de atuacio

Gestao

Transporte e mobilidade urbana Marketplace

SaasS

Fase

E-commerce

Escala
m Financas
Desenvolvimento Software AR Tracao
| | | | J
0 5 10 15 20 2> REWA saude Operagao

vy sy Educacao

80

Publico alvo

[ B2S

B2P

A B2G
el B2B2C

B2C

kyv B2 B

Tamanho do time

ORAW 201-500 pessoas

O 101-200 pessoas
40-100 pessoas

<ol 21-40 pessoas

11-20 pessoas

6-10 pessoas
| 1-5 pessoas




3.6

2.9

7.4

11.5

3.2




investimentos

Ja recebeu investimento? Tipo de investimento

Series B

n Series A
Investidor Anjo

piskel Aceleradora

AN Nao

SEED
® - ® °® °®
Startups ja foram: Origem do investimento

40 -
35

<28 Nenhuma das opcdes “20 Internacional
30

Acelerada e | Sl 4) Outro estado

Pré Acelerada 20 Mesmo estado
170 Incubada 15 -
Local

10 -
5 |




Pessoas com deficiéncia

Vocé sabe a orientacao sexual dos seus
0)72 | Metade colegas‘?

De 25% a 49%

Diversidade

De 6% a 25% Com certeza nao

Provavelmente nao

Nao sei dizer

Provavelmente sim

AN Menos de 5%

95.5 Nenhuma

Mulheres

pIsl Com certeza sim

De 95% 2 100% Pessoas transexuais

De 76% a 95%

6.2
2.7
De 51% a 75%
14.2

Metade

O quao importante é diversidade
oo eha s para a startup?

IS Menos de 5% 60

De 25% a 49%

De 6% a 25%

Menos de 5%

st Nenhuma
Nem um pouco importante

Pouco importante

Importante, mas nao essencial

Importante

<yA Muito importante

vishl Nenhuma

Pessoas com 50+ anos

De 95% a 100%
m De 76% a 95%

0L De 51% a 75%

vetade A sua startup apoia a diversidade?

ST 87%  2.7% 10.3%

De 6% a 25%
Nao sel

Pessoas hegras

AW De 95% a 100%

De 76% a 95%
De 51% a 75%

[

Metade

De 25% a 49%

De 6% a 25%

sim

11IET| Menos de 5% WA Menos de 5%

{5/ Nenhuma Nenhuma



Qual foi o maior impacto?

Nos custos operacionais

%l Negociacdes de investimento

No time

No faturamento da startup

se2| Na aquisicao de clientes e vendas

Afetou o faturamento?

60 54 Aumento de 50% ou mais
50 420 Aumento de 30%
40
50.1
30 -
Reducao de mais de 50%
20 -
Reducao de 50%
10
Reducao de 30%
L

WA Reducao de 10%

COVID-19

Contratacoes

Desligamentos

P LSWA Sim

87 Nao

Sim
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VIAGVEIV

Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacao Fase da startup

Governo

Turismo

Escala
Moda e Beleza

Mais homens

pARE Tracao
428 Mais mulheres eterossexua
JIll Salde Operacao
Masculino
Impacto Social
. Validacao
Feminino Big Data
Gestao el ldeacao

Eventos

v Desenvolvimento de software

Idade L . Publico alvo
Prefiro nao responder MOdQIO de neQOCIo

Raca

Asl Amarela Outros
46 anos ou Mmais

42l Hardware

syl Branca Al Consumer
AN De 35 a 40 anos a8 B2B2C
Parda °)5] Taxa sobre transacdes
De 31a 35 anos
Clube de assinatura B2C
De 26 a 30 anos
Ay Licensiamento 28.6 I=yl=)

viefs] De 20 a 25 anos




VMIAGVEIV

Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento

50
R$ 1a 2.5 milhdes

80 -
A8 21-40 pessoas

70 -
11-20 pessoas

Nenhuma das op¢des

40 %W R$ 500 mil a1 milhdo
6-10 pessoas Acelerada
1—5 pessoas Pré Acelerada =i R$250 mil a R$500 mil
30 -
IEB R$50 mil a R$250 mil
20

R$10 mil a R$30mil

Ja recebeu investimento? | Abaixo de REI0 mil

el Sem faturamento




VMIAGVEIV

Diversidade nas startups Impacto Covid-19

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

De 95% a 100%

De 76% a 95%
De 51% a 75%

[ 2%] Metade

49/ Metade Nos custos operacionais

De 6% a 25% Negociagbes de investimento

No time

1140z4 No faturamento da startup

elsy Menos de 5%

SR Sim

'sJ Nenhuma

De 25% a 49%

LEIE] Na aquisicdo de clientes e vendas

De 6% a 25% Pessoas transexuais

I Nenhuma

Faturamento

Aumento de 50% ou mais DeSIigamentos

°)5) Aumento de 30%

Pessoas hegras

De 95% a 100%
Aumento de 10%

SN De 76% a 95% Permanece o mesmo

YA De 51% a 75% 1fB Reducao de mais de 50%

Pessoas com 50+ anos

pXgN Sim

429/ Reducao de 50%
De 25% a 49%

De 6% a 25%

4s Menos de 5%

Nenhuma

Reducao de 30%

(¢) [0)
De 25% a 49% Reducdo de 10%

De 6% a 25%

o)) Menos de 5%

Nenhuma




BA

All Saints Bay (@
allsaintsbayssa). Com
muito dendé no
sangue a comunidade
de Salvador nao para
de crescer e tornar
Seus espacos cada
vez mais vibrantes e é
Inspirada por grandes
cases de sucesso
como JusBrasil, Sanar
e SimplesVet.




DALVALULUVK

Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacéo Fase da startup

Alimentos

Outros

Comunicacao e Marketing
5.8 JIeIVE] Escala
Prefiro nao responder =24 TIC e Telecom
Mais homens Tracao
Bissexual SWW E-commerce

Mais mulheres prA) Operagao

IS |Mpacto social e ambiental

E Homossexual
Heterossexual

Eventos

Construcao civil

Desenvolvimento de software

Financgas

Salude e bem-estar

st Masculino <siel Validagao

Ideacao

A Feminino

Raca

Idade Publico alvo

722} Prefiro ndo responder MOdeIO de neQOCIO
Indigena Outros

Licenciamento

25

46 anos ou mais

De 41 a 45 anos Negra
15 L WA De 35 a 40 anos Branca
De 31 a 35 anos barda
"’ De 26 a 30 anos
S De 20 a 25 anos
0 [ ] IFs® Menos de 20 anos

B2S

YAVA \/enda de dados 51

Hardware

i 244 B2B2C
Taxa sobre transagdes
B2C
_ Xq Clube de assinatura
cisxcl B2B

Venda direta

Marketplace

CyAS) SaaS



DALV ALY

Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento

80
Acima de 5 milhoes

Nenhuma das opc¢des
50 R$ 2.5 a5 milhdes

XN Acelerada

70 - 201-500 pessoas

(oAl 101-200 pessoas

=120 21-40 pessoas

Pré Acelerada 3.6 R$ 1a 2.5 milhdes
11-20 pessoas 40 -
. bad
6—10 pessoas g Ineubads 4.4 R$ 500 mil a1 milhao
30
1'5 pessoas R$250 mil a R$500 mil
Ja recebeu Investimento? 20+ S5 R$50 mil a R$250 mil

Abaixo de R$10 mil

A5y Sem faturamento




SALVALIUVUN

Diversidade nas startups Impacto Covid-19

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

WA De 95% a 100%

De 76% a 95%
n De 51% a 75%

£7 | Metade

De 6% a 25%

m Nos custos operacionais

[0)
Zicg Menos de 5% Negociagdes de investimento

Nenhuma

No time

7J0RE Nao

i[eW No faturamento da startup

De 25% a 49%

Na aquisi¢ao de clientes e vendas

IS De 6% a 25%

Pessoas transexuais

Menos de 5%

Faturamento

vAsl Nenhuma De 6% a 25%

WA Menos de 5%

o 52l Aumento de 50% ou mais DeSIigamentos

Aumento de 30%

Pessoas hegras

De 95% a 100%

SJyA Nenhuma

AN Aumento de 10%

7ol De 76% a 95%

"ASW/ Permanece o mesmo

Jl°l Reducao de mais de 50%

B 052 75 Pessoas com 50+ anos

Reducao de 50% Nao
KXW Metade De 95% a 100%
Yl Reducdo de 30%
De51%a75% 16.8 B
De 25% a 49%
Metade el Reducdo de 10%

De 6% a 25%

1[0)2) Menos de 5%

De 25% a 49%

De 6% a 25%
Menos de 5%

7/&S Nenhuma

visres Nenhuma



T

e

Rapadura Valley (@rapaduravalley).
Empreender € doce, mas nao € mole nao!
A comunidade de Fortaleza se redne e

se organiza para trocar experiéncias e
crescer inspirada nos grandes cases de
sucesso na forca de sua gente e com
bom humor.

CE




FVUKIALELA

Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacéo Fase da startup

Marketplace

IPAl Homem Transgénero

Igual

Mais homens

Outros Eventos

Prefiro nao responder
Bissexual

Homossexual

M Heterossexual

Escala
4] Finangas

plodsy Tracao

%) Transporte e mobilidade urbana

RSN Desenvolvimento de software

Wil Operacao

Validacao

ldeacao

Mais mulheres

Masculino
Feminino

Alimentos

7/%1| Varejo

Comunicagao e Mkt

JAWA Sade e bem estar

Ra ?a wlaye] Educacao

Modelo de negdécio Publico alvo

Idade

46 aN0Ss oU Mais Prefiro ndo responder Venda de dados
pl A De 41 a 45 anos Amarela Licenciamento
/2] De 35 a 40 anos Negra Hardware
De 31 a 35 anos %394 Branca B Consumer
41.1
De 26 a 30 anos Ly Parda Taxa sobre transag¢des

Clube de assinatura
Venda direta

Marketplace

prAy De 20 a 25 anos

{0} Saas



FVUKIALELA

Perfil da startup

80

Tamanho do time

40 40-100 pessoas
21-40 pessoas
11-20 pessoas

1R 6-10 pessoas

1-5 pessoas

Investimentos

Startups ja foram:

Nenhuma das opc¢odes

Acelerada

Pré Acelerada

1214 Incubada

Ja recebeu investimento?

60

50

40

30

20

10

Faixa de faturamento

Acima de 5 milhoes
R$ 2.5 a 5 milhdes
27 R$1a25milhdes

R$ 500 mil a1 milhao

VA R$10 Mil a R$30mil

Abaixo de R$10 mil

5 Sem faturamento



FVYUKIALELA

Diversidade nas startups Impacto Covid-19

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

De 95% a 100%
m De 76% a 95%

7228 De 51% a 75%

/ vXiel Metade

PARSE De 25% a 49%

De 6% a 25% Pessoas transexuais

De 25% a 49%

De 6% a 25%

Nos custos operacionais

Negocia¢des de investimento
P Menos de 5%

Nenhuma

No time

No faturamento da startup

Na aquisicao de clientes e vendas

1= Menos de 5%

Faturamento

Nenhuma

Menos de 5%

h w21 Aumento de 50% ou mais DeSIiga mentos

Aumento de 30%

Pessoas hegras

yApll Aumento de 10%

Il De 76% a 95%

=ehil| Permanece o mesmo

Metade Pessoas com 50+ anos

VAR De 25% a 49%

« . 0 ~
Reducao de mais de 50% s Nao

IWAN De 95% a 100%

SIS Sim

De 76% a 95%
De 6% a 25% 2| De76% 2

|RA De 51% a 75% m Reducao de 10%

VW De 25% a 49%

De 6% a 25%

Menos de 5%

Nenhuma




JUAZEIRO

ORTE

Kariri Valley. Juazeiro do norte € o lar da Kariri Valley um ecossistema
que apesar de recente ja tem uma comunidade conectada. Com 33,3%
de startups em escala, ainda gue tenha uma efervescéncia de novos
negocios, com 50% de startups em ideacao.

CE




JURALEIRKV DV NVKIE

Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacao Fase da startup

E-commerce / Marketplace
iI[sW4 Prefiro nao responder Impacto Social e Ambiental %y Escala
Heterossexual Industria validacao
Logistica
=0 Ideacao
Desenvolvimento d Software
Raca Modelo de negdcio
Idade Publico alvo
Qutro
20 - )
Prefiro ndo responder LIS Taxa sobre transacoes
46 anos ou Mais
0] Branca Clube de assinatura
15F 1539/ De 41a 45 anos
kx¥d Parda 1[SWA Marketplace B2G
De 35 a 40 anos .
10 Saa$S
I[sWA De 31 a 35 anos Sol B2B2C
De 26 a 30 anos
°T Xy B2B
1534 De 20 a 25 anos




JUVURALEIRV VDV NVKIE

Perfil da startup

Tamanho do time

100
11-20 pessoas

sE1E] 1-5 pessoas

Investimentos

Startups ja foram: Faixa de faturamento

80 -

70 -
Nenhuma das opg¢des
R$250 mil a R$500 mil

I[sW4 Incubada 60

50 iWA R$50 Mmil a R$250 mil

40 2594 Sem faturamento

30

Ja recebeu investimento? °

10
' 0 J




VALEIRV VUV NVKIE

Diversidade nas startups Impacto Covid-19

o [V, N

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

1[eW4 Menos de 5%
Negociagdes de investimento

Metade 29 Nenhuma

No faturamento da startup

Lxiey De 6% a 25% @ Na aquisicao de clientes e vendas

EX¥,y Menos de 5%

Nenhuma Pessoas transexuais

Faturamento
Pessoas nhegras B sumento e sor ou i Desligamentos
40 F 50} Permanece o mesmo
De 51% a 75% ok
<2 < [N Pessoas com 50+ anos -

ISWA Sim
De 95% a 100%

De 6% a 25%

5/ Nenhuma

16.7
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Soluises (@soluises.ma). A capital

do Maranhao vai te mostrar uma
ecossistema gue sabe interagir
comunidade e universidade como
poucas no Brasil. Sdo Luis é berco de
empreendedor avidos por colaboracao
e crescimento e tem grandes empresas
fortalecendo e conectando com a
comunidade.
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DAV LVID

Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacéo Fase da startup

Games

Igual

Mais homens

Mais mulheres

=1 | Prefiro ndo responder

Bissexual

=15 Tracao

6 & I N
A8 Homossexua pykl Operacao

LEIe) Masculino 2] Heterossexual

Feminino

cisiel Validacao

Salde e Bem-estar

Ideacao
Agronegocio
Financas
Idade Educacao
V 4 [ ]
Publico alvo
V4 [ J
- Modelo de negocio
=15 | Prefiro ndo responder
30
== Venda de dados
Nl De 41 a 45 anos Negra
25
Xf De 35 a 40 anos ¥4 Hardware
44 Branca
2T o0 B2B2C
e] De 31a 35 XY Consumer
15 1 =olaseanes pARS] Parda
De 26 a 30 anos Taxa sobre transagdes 33.3 fepie
10
De 20 a 25 anos Clube de assinatura B2RB
5 -
Menos de 20 anos Venda direta
0

22)| Marketplace

SaaS




DAV LVID

Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento

80

Nenhuma das opc¢des
R$1a 2.5 milhdes

R$50 mil a R$250 mil

R$30 mil a R$50 mil

41-100 pessoas

6-10 pessoas
1-5 pessoas

1l Acelerada

Pré Acelerada

Incubada

A Abaixo de R$10 mil

Ja recebeu investimento?

=00 | Sem faturamento




DAV LVIla

Diversidade nas startups Impacto Covid-19

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

De 95% a 100%
Nos custos operacionais
De 51% a 75% L . :
Negociagdes de investimento
Metade No faturamento da startup
5eW/ Na aquisicdo de clientes e vendas

1[50/ De 25% a 49%
Faturamento

IR Sim

De 6% a 25%

Nenhuma

Pessoas transexuais

Pessoas negras Desligamentos

60
oYl Aumento de 50% ou mMmais
50
De 95% a T00% =W/ Aumento de 10%
40 |
l5s)s] Permanece o mesmo
lIRAM De 51% a 75% ol
Reducao de mais de 50%
De 25% a 49% Pessoas com 50+ anos N0
Reducao de 30%
De 6% a 25% 10 Xy Reducio de 10% Sim

Menos de 5%

De 6% a 25% 0

I[eWA Menos de 5%

Nenhuma

il Nenhuma




Comunidade Joao
Pessoa. Onde o sol
nasce primeiro e o
empreendedorismo
se renova. A capital
da Paraiba tem sua
economia voltada
para a industria,
CoNstrucao civil

e administracao
publica, mas vem se
consolidando no que
se refere a inovacao.




JUAY FEIIUVA

Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacéo Fase da startup

Saude e bem estar

Tracao

pu&y Mais homens

Masculino

vyl Operacao

Validacao
ldeacao

Transporte e mobilidade
Desenvolvimento de software

> Financas

Energia
E- commerce

Idade Raca ] .
Modelo de negoécio Publico alvo

Licenciamento

Prefiro ndo responder Venda de dados

De 41 a 45 anos
De 35 a 40 anos
De 31a 35 anos

De 26 a 30 anos

A5 Branca Clube de assinatura

Parda

ey B2B2C

=1 Venda direta

Marketplace

SaasS




Perfil da startup

Tamanho do time

60

el 40-100 pessoas
11-20 pessoas

&y 6-10 pessoas

1-5 pessoas

Investimentos

Startups ja foram:

t{55&] Nenhuma das opgdes
Py Acelerada

Pré Acelerada

Incubada

Ja recebeu investimento?

40

JUVUAV FPEIISUVA

Faixa de faturamento

R$ 1a 2.5 milhdes

R$250 mil a R$500 mil

R$50 mil a R$250 mil

AR Abaixo de R$10 mil

L 54 Sem faturamento




Diversidade nas startups

Mulheres

°l Metade

De 25% a 49%

Menos de 5%

Nenhuma

Pessoas negras

i De 25% a 49%

KIe¥Y De 6% a 25%

Menos de 5%

Nenhuma

Pessoas com deficiéncia

De 6% a 25%

CHB Menos de 5%

Nenhuma

Pessoas transexuais

Pessoas com 50+ anos

Impacto Covid-19

Maior Impacto

Negociacdes de investimento

No time
No faturamento da startup

Na aquisicdo de clientes e vendas

Faturamento

50

Aumento de 50% ou mais

Reducao de mais de 50%

JUVUAV PEIIIVA

Contratacoes

Nao

36.4 Sim

Desligamentos

81.8 L\Ele

LSPA Sim



PA

construiram a cidade

e desbravaram as
desenvolvimento mas

Agora, a comunidade
qguer trazer uma
atraves da inovacao.

terras campinesas.
nova onda de

Startroppeiros (@
starttropeiros). O

nome € dado
em homenagem

a0s tropeiros que

g e e o
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LANMPFINA UKANDL

Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacéo Fase da startup

Iy Turismo

L Escala
IndUstria

Construcao Civil

Saude e Bem-Estar

Homossexual
Heterossexual

<A Masculino pisNey Tracao

2N Feminino 4w H Operagao

Validagao

Comunicacao e mkt

E-commerce

Idade Raca

V4 [ J Ve [ ]
Modelo de negocio Publico alvo
46 anos ou Mmais
Negra
[aes] De «1a 45 anos - i) Venda direta
pisieN Branca
De 31 a 35 anos B2B2C
Marketplace
=yAl Parda

De 26 a 30 anos B2C

SaasS

De 20 a 25 anos

viclk B2B




WA

VMiFINA UVKANDL

Perfil da startup Investimentos
Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento

80 50

. 6-10 pessoas XN R$50 mil a R$250 mil

1-5 pessoas syAl Nenhuma das opcdes
€0 , 40 | R$30 a R$50 mil
% Pré Acelerada
40 Incubada 2l Sem faturamento
30

30

20

10 20 -

’ Ja recebeu investimento? I

10
I O



WA

Diversidade nas startups

Mulheres

Metade

De 25% a 49%

<y Nenhuma

Pessoas negras

De 25% a 49%

“vack De 6% a 25%

Nenhuma

o ® N

Pessoas com deficiénci

Pessoas transexuais

Pessoas com 50+ anos

De 6% a 25%
6 Menos de 5%
Nenhuma

MFINA UVKANDLE

Impacto Covid-19

Maior Impacto

Negociagbes de investimento

No faturamento da startup

Na aquisicdo de clientes e vendas

Faturamento

Aumento de 50% ou mais

Aumento de 30%

pie¥s] Permanece o mesmo

Reducao de mais de 50%

Reducao de 30%

Contratacoes

7An4 Nao

ASKSE Sim

Desligamentos

Sl Nao

I8 Sim






RKEGWIFE

Perfil do founder

40

35

30

25

20

15

10

Género

LYAN Mais Homens

Masculino

Feminino

Idade

WA 46 anos ou Mais
De 41 a 45 anos

PAWA De 35 a 40 anos

De 31 a 35 anos
De 26 a 30 anos

De 20 a 25 anos

I | KXW Menos de 20 anos

Orientacao sexual

Raca

Bissexual

Homossexual

leieled Heterossexual

64.3

25

Perfil da startup

Area de atuacéo

Imobilidrio

Casa e familia

A2l Alimentagao

IndUstria

Il Salde e Bem-Estar

Educacao

Modelo de negécio

v

Hardware

Consumer

Licenciamento

Clube de assinatura
1[04 \Venda direta

3.6
7/74 Venda de dados
3.6

Marketplace
50

SaaS

Fase da startup

Publico alvo

774 Escala

cisiey Tracao

Al Operacao

Validacao

B2B2C

il B2C



Perfil da startup

Tamanho do time

741 21-40 pessoas

11-20 pessoas

6-10 pessoas

pIsNs] 1-5 pessoas

KEGIFE

Investimentos

Startups ja foram:

s/ Nenhuma das opgdes
EYAN Acelerada
t15) Pré Acelerada

Incubada

Ja recebeu investimento?

Faixa de faturamento

Acima de 5 milhodes

25— R$ 2.5 a 5 milhdes
7Alll R$ 1 a 2.5 milhdes
20
22 R$ 500 milalmilhao
15
248 R$250 mil a R$500 mil
10 - VAN R$50 Mmil a R$250 mil
1258 R$30 mil a R$50 mil
5 |
A R$10 Mmil a R$30mil
O J

Abaixo de R$10 mil

Sem faturamento



Diversidade nas startups

Mulheres

De 95% a 100%

De 51% a 75%

AR Metade

De 25% a 49%

7isi| De 6% a 25%

VAl Menos de 5%

Pessoas nhegras

De 51% a 75%

De 25% a 49%

ciefeyl De 6% a 25%

Menos de 5%

Nenhuma

Pessoas com deficiéncia

Menos de 5%
@ Nenhuma

Pessoas transexuais

&{=¥ De 6% a 25%

°ler 4 Nenhuma

Pessoas com 50+ anos

De 6% a 25%

Menos de 5%
Nenhuma

Impacto Covid-19

Maior Impacto

3ol Nos custos operacionais
Negociag¢des de investimento
No faturamento da startup

Na aquisi¢cao de clientes e vendas

Faturamento

30
Aumento de 50% ou mais

Aumento de 30%

KEGIFE

Contratacoes

Sim

Desligamentos




Cajuina Valley (@
cajuinavalley). Na
Unica capital no
Nordeste fora do
litoral tem calor,
cajuina Maria Isabel e
uma comunidade que
esta se fortalecendo!
Atualmente, ja

conta com 571% das
startups em fase de
tracao e focadas no
modelo Saas (42,9%).




1 ERKEJINA

Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacéo Fase da startup

Educacao
lgual 14.3 [SE5E]e)
pisNsY Mais homens Financas
eterossexua
<7 Feminino Saude e Bem-estar
E-commerce

1y Biotecnologia
1

A% Impacto Social

<YAH Tragao

258 Operacgao

Validacao

%Y |deacao

Idade Raca

50
40 4% De 41a 45 anos
9] De 35 a 40 anos
30 2
De 31 a 35 anos
20
De 20 a 25 anos
10 F
0

Modelo de negécio

Outros
Branca
1[“7%] Taxa sobre transagcdes
Parda Licenciamento
|y Marketplace
42 OKEES

Publico alvo

syal B2B2C




1 ERKEJINA

Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento

R$50 mil a R$250 mil

Nenhuma das opc¢oes

6-10 pessoas

YA 1-5 pessoas

4% Acelerada 1270 R$30 mil a R$50 mil

Pré Acelerada
Incubada

yI: X8 Abaixo de R$10 mil

2z Sem faturamento

Ja recebeu investimento?




Diversidade nas startups

Mulheres

De 76% a 95%

Metade

prcReY De 25% a 49%

De 6% a 25%
Nenhuma

Pessoas nhegras

1122y De 76% a 95%

pasEs) De 25% a 49%

De 6% a 25%

Nenhuma

o ® N

Pessoas com deficiéncia

Pessoas transexuais

Pessoas com 50+ anos

De 25% a 49%

1Py De 6% a 25%

50

40

30

20 -

10F

1 ERKEJINA

Impacto Covid-19

Maior Impacto

Faturamento

Aumento de 10%

ke Permanece o mesmo

Reducao de mais de 50%

Contratacoes

28.6 Nllas

Desligamentos

Sl Nao

Iy Sim



RNAIBA

Carnauba Valley (@carnaubavalley). A
segunda comunidade piauiense presente
neste mapeamento € a Parnaiba, que tem
ganhado espaco nao sé no Piaui mas em
todo nordeste. Com 28,6% das startups em

validacao, com times entre 6-10 pessoas
(21,4%).




FPAKNAIDMA

Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacéo Fase da startup

Seguranca e defesa

Desenvolvimeto de software

tis) Prefiro nao responder

Igual
=24 Imobiliario Escala
. Bissexual
pisl Mais homens TR = cntos T Tracso
XY Homossexual
740 Mais mulheres WY Governo )
Operacao
Heterossexual Turismo

<11l Venda por varejo pASKeY Validacao

Feminino

Transporte e mobilidade

Gestao
Educacao

Modelo de negécio Publico alvo

Licenciamento

tickey| [deacao

Idade Raca

35

KXY 46 anos ou mais

5 API
De 41 a 45 anos Negra
iIloWA Hardware
JAL De 35a 40 anos
WAl Branca
Consumer
De 31a 35 anos
slow/| Parda iPA%] Taxa sobre transacdes

De 26 a 30 anos

. Yl De 20 a 25 anos
B

AR Clube de assinatura

110)9/ Venda direta

Marketplace

SaasS




FAKNAIDA

Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento

80 80

950 21-40 pessoas
Acelerada

11-20 pessoas

/A% pré Acelerada R$ 500 mil a1 milhao

PARAS G-10 pessoas

1-5 pessoas

15 Incubada | |
22 | R$250 mil a R$500 mil

R$50 mil a R$250 mil

WA R$10 mil a R$30mil

il Sem faturamento




Diversidade nas startups

Mulheres

Kl De 76% a 95%

De 51% a 75%

De 25% a 49%

11074 De 6% a 25%

VAR Menos de 5%

Nenhuma

Pessoas hegras

775 De 25% a 49%

De 6% a 25%

LYAN Menos de 5%

Nenhuma

Pessoas com deficiéncia

Pessoas transexuais

Pessoas com 50+ anos

De 25% a 49%

Iy Menos de 5%

oAl Nenhuma

80 -

70 |-

FAKNAIDA

Impacto Covid-19

Maior Impacto

Nos custos operacionais
PAWA Negociacbes de investimento

No time

No faturamento da startup

Na aquisi¢cao de clientes e vendas

Faturamento

Permanece o mesmo

Reducao de mais de 50%

IVAy Reducao de 50%

Reducao de 10%

Contratacoes

LIS Sim

Desligamentos

89.5 B\Ele}

oA Sim



s 8

Comunidade de
Picos. Pela primeira
vez N0 Mapeamento,
conhecam a
comunidade que

esta a todo vapor no
desenvolvimento.
Com empreendedores
jovens, entre 20-25
anos (50%) e com
startups ja em estagio
de validacao (30%) e
em operacao (20%).
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Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacéo Fase da startup

GCestdo de residuos

E-commerce

Tracao

572) Saude e Bem-Estar

k{0 Mais homens 9 Bissexual

5.9 FeESel Operacao
SEH Masculino Heterossexual Xe] Financas
{0l Validacao
Feminino Transporte e mobilidade
Esportes Ideac;ao
Desenvolvimento de software
Entretenimento
1W/5) Educacéo
Idade Raca = .
Publico alvo
y 4 [ J
Modelo de negécio
De 35a 40 anos
Consumer 1100 B2P
De 31 a 35 anos
Taxa sobre transacoes
Negra B2G
De 26 a 30 anos
Venda de dados
<0} De 20 a 25 anos Branca A0 B2B2C
Hardware
Ils® Menos de 20 anos
SOl Parda L{0B Marketplace B2C

40




FiILVD

Perfil da startup Investimentos

Tamanho do time Startups ja foram: Faixa de faturamento

100

80 -

m Nenhuma das opc¢des

Acelerada

1[0 11-20 pessoas
R$ 500 mil a1 milhdo

R$30 mil a R$50 mil
m Sem faturamento

60 - 6-10 pessoas

Pré Acelerada

'2le) 1-5 pessoas
40 P

20

Ja recebeu investimento?




g | O30

Diversidade nas startups Impacto Covid-19

o ® N

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes

Metade
De 6% a 25%

(6B Menos de 5%

No faturamento da startup

POl Sim

A0} Na aquisicdo de clientes e vendas

701 Nenhuma

Pessoas transexuais

Pessoas hegras @

Metade

Faturamento

80

Desligamentos

Aumento de 50% ou mais

VAOR De 25% a 49%

Pessoas com 50+ anos

Reducao de 10%
11000 De 6% a 25%

Menos de 5%

=0} | Nenhuma







NA 1AL

Perfil do founder

Género

Idade

35

%} Mais homens

=151 Mais mulheres

Masculino

Feminino

46 anos ou mais

De 41 a 45 anos
wAWN De 31 a 35anos
L915) De 26 a 30 anos

De 20 a 25 anos

Menos de 20 anos

Orientacao sexual

Perfil da startup

Area de atuacéo

Entretenimento

IndUstria
Bissexual

Homossexual

y/£W Heterossexual

217/ Eventos

SWA Desenvolvimento de Software

WA Pets

Financas

E-commerce

Saude e Bem-Estar

K¢y Agronegdcio

Modelo de negécio

Prefiro ndo responder
WA Consumer

stele) Branca
Hardware

plep] Parda
1/0).5) Clube de assinatura
Venda direta

Marketplace

31.6 BEES

Fase da startup

Publico alvo

=yAe) Tracao

Operacao

Validacao
Ideacao

36.8

42.1

B2B2C

B2B



Perfil da startup

Tamanho do time

80

70 -

11-20 pessoas

6-10 pessoas
1-5 pessoas

Investimentos

Startups ja foram:

Nenhuma das opcdes

Acelerada

Incubada

Ja recebeu investimento?

~

sielsl Nao

[N Sim

40

Faixa de faturamento

R$ 500 mil a1 milhao

R$250 mil a R$500 mil
I8 R$50 mil a R$250 mil

R$10 mil a R$30mil



Diversidade nas startups

Mulheres

<151 De 95% a 100%

<l De 76% a 95%

De 51% a 75%

Metade

De 25% a 49%

PARN De 6% a 25%

Menos de 5%

visvedl Nenhuma

Pessoas negras

Metade

K{eXe) De 6% a 25%

Nenhuma

Pessoas com deficiéncia

¥ Menos de 5%

o4l Nenhuma

Pessoas transexuais

WY Menos de 5%

Nenhuma

Pessoas com 50+ anos

De 76% a 95%
505 De 25% a 49%
De 6% a 25%

oW Menos de 5%

Nenhuma

Impacto Covid-19

Maior Impacto

Nos custos operacionais
=72} Negociacdes de investimento

No time

No faturamento da startup

"AyA Na agquisicdo de clientes e vendas

Faturamento

Aumento de 10%
PISWA Permanece 0 mesmo
i) 4 Reducdo de mais de 50%

Reducao de 50%

Reducdo de 10%

INA I AL

Contratacoes

pXfy Sim

Desligamentos

pENSY Sim
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Caju Valley (@cajuvalley). Com startups
predominantemente em fase de validacao
(47,6%), a comunidade conta com hubs

e investimentos Nno desenvolvimento
empreendedor, mesclando empreendedores
Mais experientes (28,6%) com jovens
iInovadores (23,8%).



RAKAVLAJYV

Perfil do founder Perfil da startup

Género Orientacao sexual Area de atuacéo Fase da startup

Seguranca e defesa

Cloud Computing

Escala
Igual
Prefiro ndo responder =72} Construcao Civil
Mais homens Tragao
%Y Homossexual el Biotecnologia
4228 Mais mulheres Operagao

5.9 E-commerce

Salude e Bem-Estar

Heterossexual

1L4%y Masculino 47.6 WENSEIEN

11/ 2f Comunicacao e mkt

A8 Feminino deacso
Alimentos
Educacao
Idade Ra?a Impacto social e ambiental .
Publico alvo
yV 4 [ J
I Modelo de negécio
2 B2P
De 35a 40 anos picfs] Consumer
B2G
[R] De 31a 35 anos Taxa sobre transagdes
syais B2B2C
De 262 30anos Clube de assinatura
Pard
De 20 a 25 anos arda Venda direta B2C
Menos de 20 anos W Marketplace IE B2B




ARAGVAJIY

Perfil da startup Investimentos
Startups ja foram: Faixa de faturamento

Tamanho do time

80

Nenhuma das opc¢des 70
R$ 2.5 a 5 milhodes

21-40 pessoas
4221 Acelerada
6-10 pessoas
Pre Acelerada 250 R$50 mil a R$250 mil
1-5 pessoas
Incubada

"X R$30 mil a R$50 mil

Abaixo de R$10 mil

4 Sem faturamento

Ja recebeu investimento?




ARKAGAJY

Diversidade nas startups Impacto Covid-19

Mulheres Pessoas com deficiéncia Maior Impacto Contratacoes
prsfsy De 95% a 100%

Nos custos operacionais

De 51% a 75%

Menos de 5%
Nenhuma

Negociagdes de investimento

No time

No faturamento da startup

sl Metade

<yA2 Nao
De 25% a 49%

47.6 Blia
¥R De 6% a 25%

Sy2’4 Na aquisicdo de clientes e vendas

P venos de s Pessoas transexuais

visfs) Nenhuma

Faturamento

60 :
Pessoas neg ras 1B Aumento de 50% ou mais DeSIIQamentos
SO Aumento de 10%
Al De 95% a 100%
40 Permanece o mesmo
(0) (0)
De 76% a 95% 30 F Redugéo de mais de 50%

AW Metade _ Redugéo de 50% N
Pessoas com 50+ anos * s 052 JIEE
De 25% a 49% 10k Reducio de 30% |
4.8 Bl
o | Reducao de 10%

sl De 6% a 25%

De 6% a 25%

Il Menos de 5%

Nenhuma

I Menos de 5%

Nenhuma
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Mateus Lana, Diretor Financeiro
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Como posso participar dos
proximos mapeamentos?

O mapeamento de comunidades da Abstartups € um documento Vivo
construido em conjunto com as comunidades. Cada um pode contribuir
de uma maneira diferente para que ele se torne cada vez melhor e
atualizado. Veja como vocé pode contribuir:

Startup

Nossa base de dados é atualizada
diariamente. Se vocé nao
conseguiu participar desta vez,
responda aqui o formulario para
futuras atualizacoes.

Parceiro estratégico

Se vOCcé € uma organizacao

de apoio a startups, pode se
tornar um parceiro da area

de Informacao e contribuir
ativamente com a base de dados.
Entre em contato aqui.

Lider de comunidade

Como lider de comunidade, vocé
pode se tornar um curador de
Mapeamento, contribuindo com

O Mapeamento de atores da sua
regido. Registre-se aqui para fazer
parte!


https://forms.gle/6XNCWgzCgQZeCjfb8
https://forms.gle/qtof1UhjTRr9qQEAA
https://abstartups.com.br/mantenedores/

